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前言
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内容概要

　　沃伦·巴菲特，人称股神，是全球知名的投资商，2011年其财富位居世界第三，净资产500亿美元
。
其实，巴菲特的投资之道谈不上神秘，按照他本人的说法，只要把握好几个关键的投资原则，每个人
都有可能成为股神。

　　戴尔·卡耐基，20世纪最伟大的成功学大师和心灵导师，同时还是一位演讲口才艺术家。
他一生致力于人性问题的研究，并运用心理学和社会学知识，对人类共同的心理特点进行探索和分折
，其口才艺术便是基于这种研究而发展出来。
卡耐基的口才培训班，改变了千千万万普通人的命运。

　　跟巴菲特学投资，让我们赢得未来；跟卡耐基学说话，让我们赢得现在。
本书把这两位顶级大师的智慧集于一书，深入浅出地阐明了其中简单而实用的道理，相信会对感兴趣
的读者产生积极的影响。
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书籍目录

上篇　向巴菲特学投资：赢得未来的投资秘密
　　
　一、投资与智商无关，关键是别让情绪破坏你的决策
　　投资并非智力游戏，一个智商为160的人未必能击败智商为130的人。
想要一辈子都能投资成功，并不需要天才的智商、非凡的商业眼光或内线情报。
真正需要的是，有健全的知识架构供你作决策，同时要有避免让你的情绪破坏这个架构的能力。

　　——沃伦?巴菲特做一匹耐得住性子的独狼
　　开启心智思考，闭着眼睛投资
　　心理陷阱就是投资陷阱
　　好好学习才能天天向上
　　做一个勤勉的聋子
　二、投资如吃饭，不要奢望一口吃成胖子
　　先前我曾经提到，若是在1919年以40美元投资可口可乐会获得怎样的成果。
1938年在可乐问世达50年且早已成为代表美国的产品之后，《财富》杂志对该公司做了一次详尽的专
访。
在文章的第二段作者写道：每年都会有许多重量型的投资人看好可口可乐，并对于其过去的辉煌纪录
表示敬意，但也都做出自己太晚发现的结论，认为该公司已达巅峰，前方的道路充满了竞争与挑战。

　　——沃伦?巴菲特打开财富之门的魔咒
　　破译密码，把股市变成提款机
　　占领有护城河的城堡
　　张网等待洄游的大鱼
　　实现效益最大化
　　世界第八大奇迹
　三、跟做其他事一样，投资投的是思路和方法
　　对于投资，盈利是每一个投资者的共同追求。
而最终的结果呢？
盈利的人仍然是少数。
也就是说，良好的意愿不一定会带来良好的结果，关键还是正确的思路和方法。

　　——沃伦?巴菲特让自己有一双星探的眼睛
　　发现明星的诀窍
　　从财务报表中判定优秀企业
　　关注企业运转的持续竞争优势
　　固定资产和无形资产
　　大小通吃的套利技术
　　简单就是硬道理
　　看准时机，该出手时就出手
　　全力以赴，全心全意
　四、投资是个技术活，要有自己科学的理论体系
　　跟早些年不同，如今的投资业已然形成了一整套科学的理论体系，这些理论不是人们想象中的纸
上谈兵，最少它可以武装我们的投资头脑，使我们更加理智。
投资不是儿戏，除了学习约定俗成的理论，你还要总结自己的理论体系。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<向巴菲特学投资 跟卡耐基学说话>>

　　——沃伦?巴菲特对投资策略守口如瓶
　　长期不等于无期
　　学会及时地鸣金收兵
　　牢记“甩掉损失，保住利润”的原则
　　股海浮云任卷舒
　　如果你只有一篮子鸡蛋
　　摆脱奴隶的命运
　五、成功的投资，就是减少非理性的错误
　　投资者要战胜市场，就必须要保证自己不做出非理性的错误行为，然后才有可能利用其他投资者
的非理性错误来获利。
如果自己进行非理性的投机，却期望出现比自己更傻的傻瓜，最后可能会发现自己才是最傻的傻瓜。

　　——沃伦?巴菲特看穿财务造假，洞悉企业危机
　　识破多头陷阱的阴谋
　　巴菲特的辩证思考
　　超越概念崇拜
　　巴菲特25年间犯下的错误
　　导致投资失败的习惯和心态
　　面对股市，做一个理性的投资者
　　
下篇　跟卡耐基学说话：赢得现在的口才之道
　　
　一、口才的魔力：瞬间赢得他人的好感
　　一般情况下，让别人了解你或许要比你想象的容易得多，但要在短时间内赢得他人对你的好感就
没那么容易了。
尽管如此，我们仍然可以采用某些行之有效的说话方式使我们的人际交往更加顺畅。
这些策略都是基于人性的需求，旨在拉近对话双方之间的距离，创造一个更加和谐的社交环境。

　　——戴尔?卡耐基一句话就让对方“相见恨晚”
　　赞美中惊人的魔力
　　记住别人的名字何其重要
　　让话题迎合对方的胃口
　　语境是万万不可忽略的
　　留神，不要碰到对方的忌讳
　　开玩笑的关键在于适度
　　喋喋不休的炫耀最讨人嫌
　　巧用幽默提升你的魅力
　　会说话的最高境界是倾听
　二、口才的技巧：说服他人其实很容易
　　社会上的每一个人都是具体的，秉性各异，要想得到众人的信服，在大家争论不休的时候站出来
说服大家，就必须要掌握一定的技巧。
如果你愿意发掘并发挥你潜在的领导才能，并成为一个成功的领导者，相信这堂课能给你带来一定的
帮助。

　　——戴尔?卡耐基说服他人从欣赏开始
　　少兜圈子，清晰地表明自己的主张
　　一开始就不给对方说“不”的机会
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　　一味地指责没有任何意义
　　争论中没有赢家
　　先说出自己的错误
　　坦承自己的缺点
　　站在对方的立场看问题
　　巧妙暗示别人的过失
　　建议比命令更容易让人接受和信服
　　让对方觉得决定是他自己做出的
　三、口才的应变：巧言化解危机和尴尬
　　好多事情并不是按部就班、以统一的模式在发展，谁都会碰上一些猝不及防的事情。
这就需要你能随机应变，急话缓说也好，缓话急说也好，以恰当的语言应对，才能化险为夷。

　　——戴尔?卡耐基把泼出去的水“说”回来
　　以其人之道，还治其人之身
　　巧妙地自嘲化解尴尬
　　假糊涂才是真聪明
　　繁话简说避开挑衅者的锋芒
　　办公室常见的应变说话技巧
　四、当众演讲：做受人欢迎的演说家
　　要取得演讲的成功，就要学习以自我为主的技术，不要心里老想着要依赖什么。
依赖演讲稿和别人都不能使自己成功。
所有的胜利都是自己努力的结果，只要你对自己负责，对自己充满信心和热忱。
因为无论是谁，心中都会有一些热忱，这种热忱实际上是一种可贵的能量。
用你的火焰去点燃别人内心热忱的火种，那么你就完成了一次成功的演讲。

　　——戴尔?卡耐基不妨表现得真有勇气
　　演讲的最高境界是自然
　　有了引人注目的开场白就成功了一半
　　一开始就进入故事的核心
　　让自己的头脑多接受文学的洗礼
　　态度比演讲的内容更重要
　　你的特色就是你最宝贵的资产
　　演说的内容尽可能与听众相联系
　　收场好才是真的好
参考文献
　　　　

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<向巴菲特学投资 跟卡耐基学说话>>

章节摘录

版权页：    发现明星的诀窍 在巴菲特的投资过程中，他的投资决策始终是视一家企业的运营状况而定
。
他总是集中精力尽可能多地了解企业的基本面因素。
这些因素不但包括企业的财务现状，还包括企业的过去和未来。
对他而言，股票投资表面上是购买股票，而实际上是把钱投资于一家实实在在的企业。
如果投资者买股票时不对所投资的企业进行深入细致的分析和了解，仅仅根据企业股票在市场上的一
些表现做出决定，那么一旦市场出现波动，股价下跌，他们就会惊慌失措。
现实中，就有许多投资者不仅没有应用系统的“基本面”分析方法去投资，甚至仅凭某一短暂的或局
部的利好因素就草率地做出买入决定。
此外，这些投资者还很容易受一些感性因素的影响而进行错误的操作，如听信其他投资者的言论，或
者在生活中对某一消费品牌情有独钟，就买入其股票等。
这主要是因为他们不了解企业的投资价值到底是多少，所以对股票价格的未来涨跌幅度自然是心中无
数。
由此，巴菲特建议，投资者在买入股票的时候，一定要把自己看成企业分析家。
 在基本面分析中，最重要的考查指标就是企业的盈利能力。
因为企业的盈利能力是影响股价的最重要因素，所以投资者正确的选择即是买那些盈利和销售量在不
断增加、利润率和净资产收益率都很高的企业的股票。
而投资者所要了解的一切，都能从企业的财务报表中显现出来，因此，投资者绝对不要投资财务报表
让人看不懂的企业。
对于投资者而言，投资的首要任务就是要建立起自己的财务模型，你对所选的企业的财务状况必须要
有自己的评估，自己建立的财务模型也必须健全而可持续发展。
只有对企业财务状况有了清晰的认识，才能够抓住该企业的核心价值。
对该企业的股价进行准确的评估并做出正确的判断。
 一般说来，一个企业的财务状况可从以下几方面进行分析，从而决定该企业是否值得投资。
 （1）股东权益报酬率。
股东权益报酬率是评价和衡量一家企业或公司获利能力的最重要指标。
使用净利润对股东权益的比例来衡量和评价一家公司的经营业绩十分有效，因为这一指标着重从股东
利益出发来考评一家公司，同时又注重公司现有资本投入的有效率，这样就能排除立足于对公司的理
想主义设想的评估，而十分乐观地估计负债、借贷等资本投入所产生的利润。
只有这样，才能实事求是地评价公司的现有状况，真正挑选出优秀公司。
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媒体关注与评论

　　做投资很复杂吗·掌握好口才很难吗·非也，所谓大道至筒，在大师眼里，这些问题一句话就可
以解决：　　投资股票致富的秘诀只有一条， 买了股票以后锁在箱子里等待， 耐心地等待。
　　——沃伦·巴菲特　　　　如果你要使别人喜欢你， 如果你希望他人对你产生兴趣， 你要注意
的一点就是。
谈论别人感兴趣的事情。
　　——戴尔·卡耐基
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编辑推荐

跟巴菲特学投资，让我们赢得未来；跟卡耐基学说话，让我们赢得现在。
《向巴菲特学投资 跟卡耐基学说话》把这两位顶级大师的智慧集于一书，深入浅出地阐明了其中简单
而实用的道理，相信会对感兴趣的读者产生积极的影响。
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名人推荐

投资股票致富的秘诀只有一条，买了股票以后锁在箱子里等待，耐心地等待。
 ——沃伦·巴菲特 如果你要使别人喜欢你，如果你希望他人对你产生兴趣，你要注意的一点就是。
谈论别人感兴趣的事情。
 ——戴尔·卡耐基
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