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内容概要

当今社会，竞争无处不在，要赢得生存和发展机会，就不能输在任何环节上，尤其不能输在心理环节
上：怎样才能成为社交高手，怎样才能和老板、同事和睦相处，怎样才能赢得商业谈判的成功，等等
，无不对人的心理学应用水平提出越来越高的要求。
多掌握一些心理学知识，就多了一些成功的筹码，因为，社交说到底就是一场“心理战”。
因此，每个人每天，都需要学点心理学知识。

《每天学点心理学定律》应运而生，它借助众多与生活息息相关的案例，从生活心理学、情绪心理学
、社交心理学、婚恋心理学、教育心理学、成功心理学、职场心理学、销售心理学和竞争心理学九个
方面，全面解析了心理学的各种效应、法则和定律，使心理学真正成为服务于大众的应用型科学。
学习和利用书中的知识，一定有助于读者在人际交往和工作事业方面获得更大更好的成就。

 《每天学点心理学定律》由金顺子编著。
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