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前言

为什么有的人可以成为亿万富翁？
亿万富翁和普通人究竟有什么区别？
他们成功的法则是什么？
许许多多的人至今对这些问题感到困惑不解，认为这是一个极其深奥又复杂的难题。
在这里，营销大师廖小东告诉你，其实成为亿万富翁并没有你想象的那么难，有一种方式可以让你在
很短的时间内从一个“穷忙族”变为亿万富翁，那就是——“魔术营销”，魔术营销创造了一个真真
切切的奇迹，它用各种各样实例告诉你：成功与时间无关，与苦力无关，而只与你的思考方式有关！
现实生活中，营销无处不在。
无论是有意识还是无意识，任何组织和个人都从事着各种各样的营销活动，因此，市场营销对人们的
日常生活产生了深刻的影响，它已经作为一门科学深入到人们生活的方方面面。
但是如何营销、如何在简单的营销中实现销售额和利润的快速增长，这不是一个简单的问题，很多营
销专家也围绕这个问题进行了长久的研究。
在许许多多的研究和著述中，真正令人受益的知识和方法毕竟还是少数。
那么，怎样在最短的时间里想到别出心裁的营销策略，在最短的时间里实现利润的飞速增长，这已经
成为问题的重中之重，廖老师发明的魔术营销直击问题的关键，帮助客户在零成本，零风险的前提下
，快速实现销售额和利润的双丰收，最终达到营销的终极目标。
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内容概要

　　《闪电亿万富翁》帮助客户在零成本、零风险的前提下，实现销售额和利润的快速增长，是魔术
营销的终极目标。
成功一定有方法，失败一定有原因。
只是由于我们思维方式的问题，让我们无法看到那些显而易见的、能使我们轻易获取成功的捷径！
《闪电亿万富翁》汇集了作者多年的经营经验，从营销人手，告诉读者如何轻松地赚取人生的第一桶
金。
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书籍目录

第一部分 从我的“魔术营销”谈起第一章 一二三成功“魔’’式法则1.一个前提——简单快速安全2.
二项定律——发挥优势，避免劣势3.三大策略——聚焦、借力、测试第二章 魔术营销导图1.成交是营
销的轴2.抓住潜在客户3.追销——帮助客户创造价值4.前端营销和后端营销第三章 成交动力学1.让客户
认可你的产品2.五大成交激素3.边受益边付款4.打造时间紧迫感第四章 三大利润支点1.成交率很重要2.
客户终身价值3.抓住潜在客户的数量第五章 零成本倍增你的利润1.塑造价值，提高成交率2.在客户身上
找增值3.借力别人的“鱼塘”，做免费的产品4.选择高质量的“鱼塘第六章 世界上最简单的赚钱机器1.
“鱼塘”广告——找准你的宣传方式2.撰写广告的要点3.销售信成败的关键4.卖点的选择与打造5.魔术
营销铁律第二部分 “池塘”财富论第七章 做消费者的心理医生1.首先，要顾客信任你2.抓住消费习惯
，找到赚钱的载体3.关系比产品本身更重要4.让客户占“便宜5.口碑——客户信赖感的传播第八章 快速
建造你的财富“池塘”1.池塘合并：与商家双赢合作2.池塘渗透：完美入侵别人的客户圈3.破解行销天
书第九章 向“商家”借“池塘”——把垃圾变黄金1.帮助别人打造“超级促销2.向“媒体”借“池塘
”——把不可能变成可能3.向“客户”借“池塘”——投资人情把商机第十章 如何从“池塘"里快速提
现1.人们为什么掏钱2.顾客欲望周期3.快速提现——给顾客一个掏钱的理由第十一章 “池塘财富论”的
综合实践1.看清门路，设计自己的“池塘2.从零开始建设自己的“池塘3.永远要让客户深信不疑第十二
章 利用互联网。
把池塘做大做强1.建立博客：它是超越网店的网店2.解放时间，进行社区交流3.把你的商品进行四化处
理4.7大网销操作步骤第三部分 长久快速获利的“黄金"法则第十三章 增收50％，你也能做到1.增收50
％的一句话，找到追售的威力2.温暖人心的一句话3.建立客户数据库，关心他像关心亲人一样第十四章
让客户主动介绍自已，赢得永续收入1.永远把客户当朋友，让朋友介绍朋友2.赢得永续收入法宝3.设计
永续收入的商业模式4.构筑全新财富思维的一句话附录：秘密行销——杰·亚伯拉罕第一章 找出金钱
的关联1.我们问自己的问题2.小型公司也能做3.同心圆——竞争中存在的利润环4.企业中的巨额利润到
底是怎么创造的5.试一下这个测睑一市场测试法6.当你没钱的时候什么比金钱更好7.缺少资本的案例—
—一个可以激发你的个案研究8.新视点的力量第二章 致富之道1.我唯一的写作方法2.这是市场真正需要
的吗3.顾客或客户的终生价值是什么为什么这个终生价值很重要4.关键的理念：一种有力而微妙的销售
技巧第三章 与金钱的关系1.把你的最佳客户转变成自愿销售代表2.不满足于被动推介3.看重你带来的利
益4.推介中的四个简单步骤5.给予特别的激励6.组建一个俱乐部来推介销售7.尝试多种制度8.要求你的
客户为你推介9.昂贵广告的有成本效益的替代品
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章节摘录

插图：这次经过阿强的提醒，我感觉真的有必要给父亲买点什么东西，给他老人家送个惊喜。
在我心动的片刻，阿强似乎感受到了我内心的变化，于是马上打出几行文字说：“为了避免您的麻烦
，我可以直接把另一瓶的价格加到前一瓶的销售额中，那么您刚才买的男士洗面奶是32元，按照六折
来计算，这样，两瓶您实际只需要支付51元2角就可以了，看你人这么好，我就把零头抹掉，您只需支
付50元就好了，你等一下啊，我修改好价格后你再支付吧。
”看到他这么热情，帮我把所有的问题都想到了，避免了我再去拍一次的麻烦，我也没有多想，直接
就答应了。
又过了几天，我到另一家网店去买爽肤水，这个网店的老板叫小雅，她却在我拍下商品之后没有和我
多说一句话，我就直接拍下35元的爽肤水，然后支付、离开，就像我以前重复过无数次的经历一样，
整个过程中双方没有任何多余的交流。
过了几天，我陆续收到了阿强卖给我的两瓶男士洗面奶和小雅卖给我的男士爽肤水，对比了之后我突
然有了一种启发，到底阿强和小雅之间有什么区别呢？
事实上我感觉在整个销售过程中他们都是一样的，态度都很好，很专业。
但是懂得神奇销售技术的阿强，实际上是赚到了我50元，而不懂技术的小雅，却只赚到了我35元，我
相信化妆品的利润都是很高的，所以他们两人中真正赚到钱的肯定是阿强高于小雅。
他们之间到底是因什么样的差异而导致收益的区别的呢？
让我们回顾一下就会发现他们之间的差别并不大，只是因为阿强在我拍下商品后，多问了一句话，一
句什么话呢？
我再重复一遍：“父亲节快到了，您愿意以6折的价格再为您的父亲买一瓶吗？
”这就是阿强增加50％收入的一句话。
那么这句话到底有什么样的价值？
这句话到底符合什么样的原理？
这句话到底如何应用？
这就是我要和大家分享的：“增收50％的一句话”，也叫做追售的威力。
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编辑推荐

《闪电亿万富翁》：长久快速获利的“黄金”法则成功企业家运用的20条黄金定律帮助客户在零成本
、零风险的前提下实现销售额和利润的快速增长是魔术营销的终极目标无论你是打工者，还是创业者
；无论你是否有基础，无论你是否有钱；将使你在短期内月收入得到成倍增长。
帮助毫无基础、经验的创业者。
无风险创业轻松获得财务自由方法太震撼了⋯⋯

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<闪电亿万富翁>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


