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内容概要

本书阐述了行销思维程式设计及产品销售的实战技巧、战略规划和沟通原则，揭示了销售成功的奥秘
，可以激发销售员内心蕴藏的巨大力量，协助他们超越自我，迈向巅峰，是一本不可多得的行销训练
教程。
全书口语化的风格更贴近读者，真诚的言语更利于有效的心灵沟通。
它必定会成为行销人员的良师益友。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<超音速心智行销>>

作者简介

庞峰，超音速心智行销的创始人。
将神经语言学（NLP）与产品行销系统化地结合并实践在一起，大幅度提升绩效的本土化专业培训师
。

　　超音速心智行销模式适合于人寿保险、房地产、生物工程、直销、广告、信息咨询等诸多销售行
业，范围涵盖：营销、说服、激励、实战等。
该模式侧重心态的训练及思维意识的深层次开发，通过启发式教育，激发每个人内心蕴藏的巨大能量
。
 
　　他多次受聘于国内强势媒体担任特邀嘉宾。
10年的成功经验协助众多同仁突破自我，追求卓越人生。
 
　　他始终坚信，真正的行销文化是一种感恩、回馈并向前迈进的过程。
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章节摘录

书摘3.正确的态度    看待自己、善待别人，从拥有正确的态度做起。
因为，在处理任何事情的时候，态度都会影响我们的思维意识，而思维意识会引导我们的方法，方法
指引我们的行为，行为导致最终的结果。
正确的态度对我们来说很重要，它是决定一生的命运及幸福的根本。
    我们日常处理事情的方法只是表面的具体行为。
所以，要想建立良好的人际关系，就必须改变行为，改变行为就必须改变与人相处的方法，改变方法
就必须改变思维意识，而真正影响思维意识的就是正确的态度。
在人生中阻挡我们的障碍，往往不是来源于外界，而是观念不对。
所以，拥有美好的人生就必须从拥有正确的态度做起。
    正确的态度使我们拥有智慧而得到觉悟和真正的解脱。
    觉悟需要有恒心，拥有智慧需要有慧心，解脱需要有包容心，人生需要有爱心，道德需要有善心，
生活需要有平常心，事业需要有进取心。
    当我们需要别人的宽容的时候，先要学会宽容别人。
当我们善待别人的时候，其实就是在善待自己。
我们与别人相处时，应该要秉持“诚、正、信、实”的态度，才能给人留下好印象。
    智慧是理性、慈悲是善性、平等是本性。
正确的态度是我们以不变应万变的中心点。
    4.奉献与回馈    当每个人被淹没在繁忙的工作、嘈杂的生活中的时候，生命会变得很形式而且不真诚
，有时甚至会失去自己。
在内心深处自问：我是谁?我身居何处?我的人生方向是什么?我的使命是什么?我需要什么?我能给予什
么?只有当我们找寻到这一系列问题的答案之后，心理才能得到真正意义上的平衡。
    只有以正确的态度、一颗施与的心去完成工作使命，才会以正当的见解、正当的思维、正当的言语
和正当的行为不断拓展我们的人际关系，真诚地把快乐无私地带给他人，帮助那些需要帮助的人，才
能从中得到更多的快乐。
    这时我们会发现心中真实的感觉：真正的行销文化是一种感恩、回馈并向前迈进的过程。
    P10-11
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媒体关注与评论

书评行销是一种最具挑战性的工作。
    行销不是说服顾客，而是战胜自己，从心理上战胜自己。
    本书教你如何通过战胜自己，用最快的方法与顾客达到心灵的沟通。
行销不是推销一种商品，而是改变一种思维。
通过心灵沟通，使顾客达到满意，获得愉悦，得到保障，获得承诺。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<超音速心智行销>>

编辑推荐
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