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内容概要

市场经济中推销人员的作用越来越大。
本书讲述了推销员的专业素质与能力，推销员的语言魅力，推销员怎样发掘客源，怎样接近客户，怎
样说服客户，怎样巩固成果，推销员的推销技巧，推销的误区等推销员常常遇到的问题。
本节是推销员提升自我素质，了解推销艺术，提高业绩的必读书目。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<推销员手册>>

书籍目录

第一章推销员的专业素质与能力
第一节推销员的七项成功法则
1. 成功的勇气来源于自信
2. 成功的动力来源于热情
3. 成功的关键在于学识
4. 视顾客为上帝
5. 推销
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