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内容概要

　　英语沟通的重要性不言而喻。
然而商务英语不同于日常交谈，要求言简意赅，严肃、正式，而且会涉及到双方的利益，因此遇到不
懂、不会的内容不能像日常交谈一样草草带过或转换话题，特别是签订合同、绩效考核等会谈时更是
如此。
　　《抢救上班族英语》简单易学、方便实用，书中的案例帮助你轻松掌握所学内容，只需利用每天
的空隙时间，就可以快速提高口语交际能力，让你成为工作达人。
　　《抢救上班族英语》主要内容目的是帮助读者在实际工作中解决实际问题，帮助读者提高英语水
平，因此《抢救上班族英语》特别强调实用，内容以工作实景为基础，句子和对话都是工作中实际用
到的，解决工作中经常遇到但又不会用英语表达的问题。
以简单、实用为选材对象，内容取材十分广泛。
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编辑推荐

　　《抢救上班族英语》简单易学、方便实用，书中的案例帮助你轻松掌握所学内容，只需利用每天
的空隙时间，就可以快速提高口语交际能力，让你成为工作达人。
上班族英语，怎样才能想说就说？
超得体口语，怎样才能想秀就秀？
六大秘籍，十五元统统搞定！
　　Topic：场景全面，分类详细。
　　Key Words：焦点词汇，分门另类。
　　Expression：关键表达，抛开语法。
　　Dialogue：实战案例，乘胜出击　　Language Notes：说文解字，解惑答疑。
　　Survival Kit：急求锦囊，想你所想。
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