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内容概要

语言是人类籍以沟通的主要工具，这是不容否认的事实，而有些人特别擅于言谈，有些人则口齿笨拙
，这也是不争的事实。
    当然，从某一方面来说，口齿伶俐、口若悬河的人未必会受人欢迎，因为他们极可能予人喋喋不休
之感，而沉默寡言、不擅表达的人有时反而予人忠厚老实的印象。
如此说来，究竟人们对于言谈方面的真正要求应该如何呢？
无疑地，“谈话得体”应是最首要的条件。
    所谓谈话得体，指的是在适当的场合使用适当的话语，对特定的对象采取特定的交谈方式。
    尤其是日语中的“敬语”，若在应该使用敬语的场合而未能用上敬语，或用了错误的敬语，不但将
会予人留下礼貌的印象，甚至可能因此破坏了双方的关系，敬语正确使用法的重要性可想而知。
    本书即是针对学习日语如何正确地使用敬语而撰写。
书中除了说明应该使用某种敬语的场合及对象外，还以漫画方式提供实际的交谈场景，可让读者在生
动、有趣的情况下获得最佳的学习效果。
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