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内容概要

　　《银行钢贸企业授信方案培训》与你分享福建周宁钢铁商人的传奇人生：拼命咬住一个行业，做
到极致，虽然竞争激烈，你仍可以挣扎而出，并昂然绽放。
《银行钢贸企业授信方案培训》是一本银行客户经理营销钢贸企业的工具书，是目前国内收录营销钢
贸企业产品最全、产品最新颖、案例最多、最前沿的一本培训教材。
表外业务做存款，表内业务做利润；要先做表外业务，然后做表内业务，而不是相反了解客户的商业
模式，判断是否有存款；评估企业的存款潜力，预测企业的营销难度，然后再决定是否发起营销。
有存款的客户一般具备如下特点：对上游产生应付账款，对下游产生预收账款，自身形成资金洼地。
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第一章　钢贸企业基本情况
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第二章　钢贸企业授信方案
附录
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章节摘录

版权页：插图：银行应当密切关注钢铁行业形势变化，以做深、做大钢铁行业优质核心客户为主旨，
以做多、做强供应链融资网络为重点，深化模式化营销，做主流钢铁客户的主流银行。
在加大行业核心客户信贷投放的同时，以供应链融资产品为重点，加大对核心钢铁生产企业上下游配
套钢贸企业的信贷支持力度，做强供应链融资业务，提高行业存款沉淀和综合收益水平，增加银行基
础客户群体。
第九节钢铁行业的基本融资特点钢铁行业流程自铁矿石开采到炼铁、制坯、轧材、销售等环节，产业
链条长，带动上下游大批资源参与其中，产业链分工明确，整个行业的销售资金流的撬动导致其对银
行资金需求庞大。
整个钢铁行业存在数目众多的钢铁经销商。
钢铁行业具有产品丰富、种类繁多、品质稳定、市场容量大、价格透明度高、处置变现能力强、保管
方便、经销商销售周期短等特点，适合银行开拓信贷业务。
钢铁行业对铁矿石的需求日益加大，但国内铁矿石无法满足需要，进口依存度较高，除少数大型企业
如宝钢、唐钢、马钢、鞍本钢铁等建立长期稳定的海外供货渠道外，许多中小钢厂铁矿石供应受各种
条件限制，只能通过铁矿石经销商在现货市场购买。
围绕钢铁行业核心客户，针对其上游铁矿石、煤炭、焦炭企业，下游钢贸企业及加工企业积极开展供
应链融资业务，全面做深做透融资网络项下的上下游客户：针对全国及地区性钢贸市场，择优向入场
钢贸企业提供支持；择优支持金属制品行业龙头企业；择优支持在核心钢铁生产企业支持下，或为区
域产业集群配套，或以主要用钢企业为中心，建立钢材加工中心及剪切配送中心的建设；鼓励钢铁生
产和设备制造企业出口国内有优势的技术和冶金成套设备，并在出口信贷等方面给予支持。
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编辑推荐

《银行钢贸企业授信方案培训》：透彻分析钢贸企业的营销要点，详细削析钢贸市场分布及规律，讲
解如何对钢贸企业设计票据产品，解析如何对钢贸企业设计授信方案，《银行钢贸企业授信方案培训
》适合商业银行公司业务条线支行行长、客户经理学习使用。
钢贸企业授信方案：联保贷款钢材货押贷款担保公司担保贷款钢厂退款担保贷款（三方保兑仓）；钢
厂回购担保贷款（四方保兑仓）应收账款质押贷款应收账款保理融资；钢贸企业票据置换钢贸企业海
陆仓融资钢贸企业保函业务钢贸企业商商银业务；钢贸企业未来提货权质押业务钢贸企业商业承兑汇
票质押授信钢贸市场担保授信；钢贸企业国内信用证钢贸企业国内信用证打包贷款钢贸企业国内信用
证打包银票；钢贸企业买方付息+代理贴现银行承兑汇票（前置保证金+后置保证金）；银行承兑汇票
（前置保证金+后置银票）。
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