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内容概要

　　经商是一门智慧，可大可小，可急可缓。
犹太人经过长时期实战总结，得出了许多可为后人借鉴的经商法则，读懂这些法则，掌握这一门学问
，会减少你很多不必要的挫折和失败，让自己慢慢做得更稳当、更强大。
其实对商人来说，最大的失败来自对生意经的无知，而且这种无知会让他全面崩溃。
学通犹太人的经商法则，等于&ldquo;借鸡下蛋&rdquo;，何乐而不为呢？
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章节摘录

　　第1计　没有大智慧，获得财富是一句空话　　智慧与财富的辩证关系　　在经济社会中，人的
成功标志和价值，更多的是依靠拥有财富的多寡来衡量的。
而获得财富的多少往往和其拥有智慧的多寡成正比。
如果没有智慧就无所谓财富。
　　犹太人便是此中的佼佼者，他们靠自身的金钱智慧，终生不懈地追求财富，为自己赢得生存和发
展的机遇。
在犹太哲学中，能赚钱的智慧方为真智慧，否则，只能是个驮着很多书本的驴子。
　　犹太商人赚钱强调以智取胜。
　　犹太人认为，金钱和智慧两者中，智慧较金钱重要，因为智慧是能赚到钱的，也即是说，能赚钱
方为真智慧。
这样一来，金钱成了智慧的尺度，智慧只有化人金钱中，才是活的智慧，钱只有化人智慧之后，才是
活的钱；活的钱和活的智慧难分伯仲。
　　基于这样的观念，在犹太人看来，即使是一个十分渊博的学者或哲学家，如果他赚不到钱，一贫
如洗，那么学者的智慧只是死智慧、是假智慧；真正智慧的人是既有学识又有钱的人，所以犹太人很
少赞美一个家徒四壁的饱学之士。
　　有一个这样的故事：　　加利曾为一个贫穷的犹太教区写信给伦贝格市一位有钱的煤商，请他为
了慈善的目的赠送几车皮煤。
　　商人回信说：  &ldquo;我们不会给你们白送东西。
不过，我们可以半价卖给你们50车皮煤。
&rdquo;　　该教区表示同意先要25车皮煤。
交货3个月后，他们既没付钱也不再买了。
　　&hellip;&hellip; 
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