
第一图书网, tushu007.com
<<业务员手册>>

图书基本信息

书名：<<业务员手册>>

13位ISBN编号：9787504447135

10位ISBN编号：7504447137

出版时间：2002-9-1

出版时间：中国商业出版社

作者：蒋力

页数：360

字数：254

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<业务员手册>>

内容概要

本书介绍了118个业务实战技术问题，基本涵盖一般业务员实战技巧，问题全部来自第一一的业务员多
年实战经验的总结和提炼，对一般业务员掌握实战技巧，提高实战能力具有立竿见影的效果。
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编辑推荐

　　闯关门卫关、闯过秘书关、让对方把你留下，使对方听你说话。
面对面的访问技巧，简单直接的嘴上攻略，不露声以的赞美术，勾引对方兴趣，找到对方的兴奋点。
宴会周旋术、歌厅周旋术、死缠烂打， 不到黄河不死心。
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