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前言

　　2006年是我国实施“十一五”规划的开局之年，2006年也是中华全国律师协会成立20周年。
律师业面临着很好的发展机遇。
党的十六届五中全会提出我国今后五年经济社会发展的总体目标、指导方针和重大部署，进一步拓展
了律师法律服务的广度和深度。
“十一五”规划建议明确提出要大力发展包括法律服务在内的现代服务业，将发展法律服务业纳入党
和国家的工作大局，进一步提升了律师法律服务业的地位和作用。
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内容概要

思路决定出路一正确的思路可使行将就木的案件起死回生，迷乱的思路却常常适得其反。
面对突如其来的传票，有的怒火中烧，不知所措；有的则镇定自若，泰然处之⋯⋯在原告、控方“先
入为主”、诉讼力量对比失衡的情况下，被告及其律师未雨绸缪，制定符合个案实际的科学应诉策略
与技巧，就可坦然应对各种纷繁复杂的诉讼情势，牢牢掌控诉讼的主动权。
    孙子说，知己知彼，百战不殆。
曾经从事新闻工作的作者，在结合律师执业对诉讼进行理性分析、思辨的基础上，以“原告”诉讼为
平台，以“被告”应诉为视角，集思广益，广泛吸收理论界和实务界的最新成果，将应对争讼的各种
方法、步骤、计策与诉讼实战经验融为一体，摸索出一套独特的应诉思维风格。
为使本书更具理论性、通俗性和实战性，作者站在理性思维的高度，着墨于应诉战略思维、模式设计
、庭审运筹乃至诉讼“对抗”方法，从“应诉战略的选择与确立”、“诉讼运作程序的调控”以及“
庭审发问的选择与应变”等不同侧面研究制定不同的诉讼策略与技巧。
该书既根植于权威的法理，又立足于诉讼实践，内容前瞻翔实，论点新颖厚重，具有较强的理论研究
和实用推广价值。
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作者简介

朱德锴，男，1965年11月生，大学文化，1994年从事律师工作，2002年被破格晋升为二级律师。
现为某律师事务所注册执业律师、高级律师（电子信箱：zhudk@163.com.cn） 
    朱德锴具有扎实的法律理论功底。
尤以办理疑难复杂的法律事务见长，摸索出一套颇有特色的办案风格。
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章节摘录

　　在一些重大疑难复杂的案件中，被告及其律师针对原告、控方主张的请求权进行抗辩，原告、控
方既可以对被告及其律师的抗辩事由进行否认，也可以进行再抗辩。
l司理，对于原告、控方再抗辩的事实，被告及其律师仍然进行否认和再再抗辩。
如此循环反复。
对于争讼双方彼此“回合”的时间和次数，诉讼法律并未作出明确规定，一般为受诉法院的法官“内
心确认”所评断，即以辨明事实为原则。
如在合同纠纷案件中，原告诉请被告按合同约定支付价款——被告及其律师以原告在订立合同时无民
事行为能力主张应撤销合同——原告以其法定代理人已对原告的签约行为进行了追认“再抗辩”——
被告及其律师“反抗辩”在原告法定代理人对合同追认前已经行使了撤销权。
　　无论是被告及其律师对原告、控方举证的抗辩，还是对原告、控方再抗辩的再再抗辩，其目的均
在于削弱、排斥、否定原告、控方诉讼主张的举证，最终达到限制、制约其诉讼请求权行使的目标。
在这一过程中，被告及其律师赢得质证的关键在于，诉前是否掌握了抗辩、再再抗辩的足够证据，能
否充分运用诉讼证据规则举证时限的规定，制约、阻止原告、控方无休止地“再抗辩”，尤其不应允
许原告、控方抑或受诉法院以休庭之名行另行举证之实。
比如，民事诉讼的诉讼时效直接关系到请求权人的权利能否实现，对于诉讼时效期限是否丧失问题，
原告一般会首先举证证明起诉在法定诉讼时效期限之内，被告则以原告的起诉已超出法定诉讼时效期
限进行抗辩。
对此，原告一般会继续举证，以诉讼时效存在中断、中止或延长的事由进行“再抗辩”，而被告则可
以举证证明诉讼时效不存在中断、中止或延长的事由抑或诉讼时效重新计算后时效仍然届满为由进行
“再再抗辩”⋯⋯事实上，诉讼证据规则不允许争讼双方一而再、再而三地无休止地对自己的主张进
行循环举证。
作为权利主张人的原告、控方应就争讼案件的诉讼时效进行充分举证，在不能排除被告合理抗辩事由
时应承受举证不能的法律风险。
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编辑推荐

　　该书既根植于权威的法理，又立足于诉讼实践，内容前沿、翔实，具备极强的实用性和可操作性
，具有非常高的理论研究和实用推广价值。
本书可贵之处在于并不是只停留在表面泛泛而谈律师办案的原则或技巧，而是结合自己多年办案的经
验和心得，从理性思维的角度出发，从诉讼战略思维的确立、案件分析评判到诉讼方案的制定等角度
深入剖析、谋划作为被告的诉讼技巧和策略，使得律师同行及相关人士看完该书即可直接运用于诉讼
实践，运用了同样写作思路的《律师谋略：原告的诉讼策略和技巧》在读者中形成的热烈反响便是最
有说服力的证明。
 本书的适用对象非常广泛，法律院校的在校学生、初入律师之门缺乏执业经验和技巧的年轻律师、律
师队伍中不断谋求提高个人执业技能的专业律师以及相关行业中对律师谋略和执业技能有研究兴趣人
群等等。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<被告谋略>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


