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前言

如果你从书架上选择了这本书，无疑表示此时的你已经有了创业计划，或者是萌生了创业的念头。
所以现在的你急需一些指导和鼓励。
但在这里，我不得不击破你踌躇满志的激情和脱离实际的幻想。
有这样一个被业内人士公认的数据：萌生过创业念头的人中，90%将沦为空谈，只有一成的人会付诸
行动；而在5年之内，这10%的创业者中，有90%的人会失败；10年之内，剩下的10%的创业者中的90%
也将会退出市场。
也就是说，10年之后，只有不到1%的创业者会幸存下来。
 如果你还没有被这高达99%的失败率吓倒，那我们来看另外一个数据。
通过某权威市场调查机构的调查数据显示，在所有的个人创业失败案例中，有95%不是因为项目本身
的问题而退出。
换言之，经营方式比经营方向更加重要。
而这绝不是你有创业想法和激情就可以完成的事情。
它更需要的是具有较强的综合能力和长线规划的远见卓识。
　　在如此高的失败率面前，许多人会产生两种极端的心理反应，第一种是怀疑自己的能力，害怕创
业不成，反而丢失了眼前虽然乏味但是稳定的工作和比上不足比下有余的收入；第二种则是被激情和
幻想冲昏了头脑，以为自己不同凡响，必然会一鸣惊人。
前一种人会在创业的一开始就成为被淘汰的90%，而后一种人即使开始了行动，也很可能因为项目以
外的问题，成不了最后的5%。
　　当你看了以上内容，已经对创业的困难有了足够的了解和心理准备，并且认识到自己有很多不足
，却仍然决定克服缺点，要踏上个人创业这条艰难的道路的话，那么祝福你，因为你与其他人相比，
已经赢在了起跑线上。
而本书会是你的一个好的选择，能帮助你在创业路上发挥最大的潜力。
 创业不是简单的乌托邦式的理想加信念，光凭一腔热血加美好梦想并不能顺利到达胜利彼岸。
个人创业，更多的是要通过科学的前期规划，多角度的观察和市场调查，理性分析，有效的资源分析
与整合，成熟高效的运作技能，良好的商业心态，以及长期的投入等来实现。
创业是一个综合体系的建构，只有通过这些重要的、必不可少的环节与因素来作为支撑，才可能保障
创业的稳健起步和成功。
　　对很多人来说，创业是一个闪着光芒的黄金梦。
也许是这个梦想的结果太过金光闪闪，以至于让很多人都忽视了路途中的艰辛。
很少有人会在理想上赋予现实的重量，把它落到肩上，担在背上，这才导致了极高的失败率。
　　不管怎么说，“创业梦”是要继续做下去的。
许多人依然在为了实现个人价值的最大化，为了解决自己的物质或是精神问题，或者是为了摆脱工作
对自己的束缚努力着。
尤其是在全球陷入金融危机的今天，能够在工作不好找、奖金不好赚的情况下独辟蹊径，自己给自己
当老板成了一条格外诱人的出路。
　　希望你在创业中遇到的困惑和忧虑，都能在这本书中找到答案。
在个人创业的道路上，我们应该多一分理性，少一分冲动；用规律指导行动，而不是用直觉指导创业
；尽可能早地发挥自己的能力，而不是在现实中碰壁之后才幡然醒悟。
总而言之，创业路不等于快速致富路，而是一条荆棘之路。
越早明白这一点的人越能够在创业之路上避免损失和受伤害。
我们诚挚地祝您成功！

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<开店创业一本通>>

内容概要

　　创业不是简单的乌托邦式的理想加信念，光凭一腔热血加美好梦想并不能顺利到达胜利彼岸。
个人创业，更多的是要通过科学的前期规划，多角度的观察和市场调查，理性分析，有效的资源分析
与整合，成熟高效的运作技能，良好的商业心态，以及长期的投入等来实现。
创业是一个综合体系的建构，只有通过这些重要的、必不可少的环节与因素来作为支撑，才可能保障
创业的稳健起步和成功。
　　希望你在创业中遇到的困惑和忧虑，都能在这本书中找到答案。
在个人创业的道路上，我们应该多一分理性，少一分冲动；用规律指导行动，而不是用直觉指导创业
；尽可能早地发挥自己的能力，而不是在现实中碰壁。
之后才幡然醒悟。
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后记

这是一个人人都有创业梦想的年代，这是一个人人都有创业激情的年代，但并不是人人都有创业的计
划和能力。
多少人在创业路上摔过跤，跌过跟头，带着疼痛放弃了最初的梦想，而更多的人在刚刚有了创业念头
之后，就因为懦弱、迷茫、消极、悲观而蒙蔽了双眼，丧失了斗志。
绝大多数的创业者都会有对自己的能力产生质疑的时候，而每个成功的创业者也都是在种种畏难情绪
中开始自己的创业之路的。
其实人的力量是可以被无限激发的，只要能够把恐惧转化成巨大能量，就可以调动自己的潜能，完成
自己所意想不到的事情。
行动并不困难，难的是我们不行动。
有一个著名的企业家说过，穷人不能成为富人，缺少的不是金钱，不是关系，也不是人脉。
他们真正缺少的是成为富人的野心，缺少的是敢闯敢拼的精神。
成功的道路有千万条，在创业路上你可以找到的帮手也随处可见。
但是创业成功的关键只在于创业者一人，存乎于一念之间。
所以当你尽可能详细地收集了大量行业信息之后，当你尽可能地广结人脉之后，当你尽可能地寻找融
资渠道之后，当你尽可能地完善自己的构想和技术之后，接下来要做的就是坚信自己的能力，坚信自
己克服困难的决心，拨开道路上阻挠你前行的所有枯枝蔓草，步履坚定地前进。
无论是创业也好，还是平时做事，能不能做好在于你是不是真正的想去做。
好比人骑自行车上坡，只要找到了路线（正确的方法），选择足够长的冲剌距离（时间积累），然后
用尽全力地蹬脚踏板，这个坡总能闯过去。
这整本书所在做的就是帮你规划路线，而你的现实人生为你提供的就是积累足够长的冲刺距离，而能
不能闻过每个坡和坎，则要看你有没有努力踏下那些最关键的一步步了。
世界上没有不能成功的创业者，只有方法错误或者不思进取的创业者。
如果你希望本书能为你提供开启财富大门的一句咒语，那就是justdo1t（那就行动吧）。
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编辑推荐

《开店创业一本通》：最新网上开店、创办公司、加盟零售店全过程操作，以诚信为基点，以服务为
方式，以顾客为上帝，以赚钱为目的。
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