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内容概要

　　经商的人，谨慎心是必备的，因为办公司、经商，实际上在很大程度上都是打人际战。
要想做一个成功的公司领导，不仅要会用人，还要学会防人。
可以说，所有的商业关系都是一种合作。
然而，随着时间的推移，各种新情况的出现，有些信息表面上看来并不太重要，只是人生活的缩影，
可是也许有一天，正是这些东西会将你推向不利甚至完全被动的地位。
本书中，将告诉你经商要防的15种人。
　　俗话说得好，“人无打虎心，虎有伤人意”。
如果我们在与人相处时，心中先存几分戒心，那么世界上绝大多数骗局都将被识破。
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书籍目录

第1种人：面具人抬出名人作幌子之人“拉大旗．作虎皮”之人打着融资的幌子招摇撞骗之人打着明
星旗号行事之人开空头支票的“有钱人”有身份的人不一定可信有“名气”的企业不一定有信誉信用
良好的人也可能是骗子不要被拥有华丽招牌的公司所唬住识别“皮包公司”把每次的生意都看成是第
一次合作不见真佛不烧香当心“货到地头死”打着高科技幌子的人不要盲目信任对方的身份“关系”
业务不可轻信第2种人：财神租借高档写字楼的骗子公司骗吃骗喝、索要好处的人打着政府名义行事
之人给你设连环套的人以购买专利为名，骗你没商量允诺免费供种、高价回收之人与你搞联营加工产
品之人简单的技术、高昂的学费许诺高额回报集资之人让你加盟连锁创业之人看清那些无故借款给你
的人以低价格引诱你的人互联网上的财神披着羊皮的虚假投资者“代销商”卷货做“无本生意”的人
警惕：所谓的香港或美国公司谨防“供销连环”索要好处费的人利用“海外关系”骗取保证金的人网
上做生意最好实地调查第3种人：支票机满口应承的好好先生随意承诺的人轻诺而食言的人承诺是一
种感觉熟知说谎者常用的方式遭遇满口假话者从不守信的“支票机”对于吹牛造谎的人说话不算数的
人背信弃义的“牛皮王”第4种人：吹鼓手防止他人的“捧杀”三思而后行，不给小人可乘之机吹出
来的“骗子公司”第5种人：自吹狂号称关系通天的“侃爷”对说得天花乱坠的人别信故意揭发别人
恶处的人自夸亲戚的人吹嘘有靠山的人在公共场合耍派头的人猛吹海侃的吹牛大王自我炫耀的人梦想
一攫千金的人眼高手低的人第6种人：赖皮鬼不温不火的“钉子户”突然短路的欠债人面对亲戚的无
期借款怎么办对赖帐人的讨债4法对付赖皮要有硬招一拖再拖的“欠债人”拿着合同借钱的朋友尽量
不要跟熟人做生意第7种人：自家人喜欢“杀熟”的人亲兄弟。
明算账朋友问也要树一堵墙友情突然升温要小心对朋友做事的能力，心里要有数变了味的战友关系提
防拆台的朋友不可过分依赖别人小心出卖朋友的人被朋友拖下水千万别踏上朋友的“贼船”朋友之间
最好不要合作不要乱选合伙人挂羊头卖狗肉的经销商从合作到分手亲属骗你没商量喜欢牵线搭桥的朋
友血缘亲政兄弟合伙明算账第8种人：陌生人戒跟不熟知的人合作来历不明的人不要与陌生人走得太
近主动帮你忙的人撒谎设局之人一见如故的人第9种人：自来熟警惕商场“鸿门宴”卖主过于热情得
提防和你亲热异常的人忽悠你的“自来熟”初次见面就给你好处的人主动和你打招呼的人第10种人：
间谍一顿饭泄露的秘密礼品中的秘密可口可乐的秘方对造假的人一追到底攻防均有效以参观拜访名义
盗取情报之人将计就计反间谍一双皮鞋破解合金的秘密谨防生意中的内奸当心招进商业间谍加强机密
防范重金收买，情报扭转乾坤IBM的反间计第11种人：小心眼以笑对骂从共生中获益不要成为他人的
“眼中钉”小心对待嫉妒不要招同行妒嫉心胸狭窄的人生意红火时防小人设陷阱避开嫉妒的暗箭直面
嫉妒者的诽谤给别人留条路第12种人：白眼狼过河拆桥之人见利忘义、翻脸不认人的人无情无义的昧
心人忘恩负义的人第13种人：好色鬼感情生活复杂的人中美人计防备“咸猪手”式的人贪恋美色而荒
废了事业?340万公款“买”情妇一笑小心美女蛇小心美色的陷阱第14种人：赌棍还赌债不爽利的人沉
迷于赌博的人中“天仙局”赌博输掉了钱，又输掉了朋友赌徒的结局不入赌局第15种人：天天醉酒肉
朋友不要交贪杯误事酒是害人之物远离酒桌酒要少喝而事要多办不喝酒也能成为百万富翁
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章节摘录

书摘　　抬出名人作幌子之人　　有些人为了掩盖真不良行为，常把桌名人或桌负责人抬出来当作掩
护。
　　　　在现实的商务活动中，“活广告”可谓是千姿百态，但由于其难辨真伪，因而会被不少奸商
利用。
人们时常可以发现，一些企业本来已严重亏损，但却仍有人与之签订合同而受骗上当。
　　名人捧场，便是一个典型的“活广告”。
出版一本著作，如果有一个著名学者或专家为你作序或题字，其效果必将大为不同。
商场中这种“活广告”更是举不胜举，你可千万要小心。
常常有人在创办公司或企业时千方百计聘请地方官员或名人当顾问，其实，大多数只是挂个空名而已
，创办公司的人自然不会计较这个顾问是否在公司尽了顾问之职责，而在于所聘请的顾问能否在社会
中、在贸易伙伴中充当名誉担保人的角色。
换句话说，聘请顾问挂名于本公司，实质是为了提高公司的地位与声誉。
　　另一种情况是，一些商人利用某种私人的关系，经常邀请或选择时机(如恰好是与贸易伙伴谈判的
那段时间)邀请名人到自己的住所或工作场所。
贸易伙伴和旁人见到这种情况，便会对他刮目相看，倍增敬畏，在生意之事上一般不敢怠慢。
当然，如果你对某公司已十分熟悉，这种名人的出现自然不会影响你的判断。
但如果该公司的情况你一无所知或知之甚少，“名人捧场”的出现倒是应该多加提防。
不要被此现象所迷惑，尤其是在与之交易的过程中更应百倍谨慎。
　　自称某公司经理的陈某，每当他感到别人怀疑自己时，他就拉着你到某一个负责人家里去作客，
让你看看他们之间的真挚友情。
有的人看了，果然消除怀疑，更有甚者对陈表示佩服。
2000年初冬的一个晚上，陈在四川饭店设宴待客，席间，他当众炫耀一个电话就可以把某领导人请来
。
正当人们半信半疑之时，他拿起电话给对方说了几句，该领导果然立刻出现在大家面前，使在座的人
吃惊不已。
　　借用他人的名望吹嘘自己，这也是一种“活广告”。
日本学者多湖辉在《欺骗与反欺骗》一书中引用了一个非常典型的例子。
日本有一位以“企业家”自我标榜的人，将该公司的总部设在东京最繁华的地段，每当向别人递交名
片时总是示意别人：他的公司就设在三菱公司所在的那栋大楼中，并常常在一流的豪华餐厅招待客人
。
与顾客交流时，总是爱说：“我与经济部长是好朋友”，或是“我与财政部长或某家一流的大企业董
事长交情很深。
”久而久之，周围的人和与他交往的顾客都觉得此人能耐不小。
有人竞愿意用巨款资助他，有位酒家的女经理甚至将十多年的储蓄也借给他。
当他得了数亿元的现钞之后，突然潜逃失踪了。
　　碰到对方请名人出面捧场，这时，你应该考虑：是否对方因正处于某种劣势，而以此掩盖其某种
不可告人的目的?是否对方故意造成名人的偶然出现?这人的出现会对人们产生何种影响?这样的影响是
否对你有所不利?或者借机与对方所请人士聊上几句，观察对方的反应。
如果你遇到这种情况时，不够细心谨慎而盲目轻信，上当受骗就在所难免。
　　　　学会观言察色，是经商者必备的素质。
　　“拉大旗，作虎皮”之人　　这种人有的冒充中央或省级领导的秘书，有的冒充高干子弟，有的
在市场上买套军装冒充解放军的干部或现役军人，有的冒充海外归侨、港澳同胞或外籍华人，以“关
心家乡发展”的名义，到处招摇撞骗。
但为了不漏出破绽．他们往往自称是高干子弟却不愿意拜访当地政府领导，自称是海外华侨却不去统
战部门，自称支援家乡建设却不愿回祖籍。
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　　张先生在家乡算是一位有头有脸的人物，颇有一些家产，家族中人都以他为荣。
　　有一次，朋友介绍他认识一位“要人”，这人相貌堂堂，举止不俗，中英日文朗朗上口，据说是
某高官的“堂弟”。
对这样一个有来头的人，张先生当然巴结奉承唯恐不及。
这人还说，如果有什么困难需要帮忙的，他会请亲戚协助解决。
　　过了半个月，这个人送给张先生一张亲戚签名的照片，然后说他正筹备一家公司，准备采购建筑
材料，“很有赚头”。
不过因为手头资金不宽，需要数百万元才能解决困难，如果张先生愿意帮忙，他愿意让他成为股东，
每年分红⋯⋯　　张先生不禁心动，隔天就提了300万元给那位先生，谁知自此之后，那人就再也没有
出现，他的朋友也成了受害人⋯⋯　 　　人总是想往高处走，除了希望多赚一点钱之外，也希望自己
的地位能够提升，获得人们的“尊敬”。
因此，对于一个地位卑劣或苦无“出路”的人，“权贵”的出现无异于是天赐良机，他们通常不想也
无暇去了解这个人背景的真假，更无力去抗拒“权贵”的光晕，因此对“权贵”的一言一行便百分之
百地相信、顺服。
但就是在这个时候，您可一定要擦亮自己的眼睛，千万别上当受骗。
　　感觉太好的可能是假象，投资前调查清楚，千万别因攀权附贵之心太急而导致血本无归。
　　P004-006
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编辑推荐

　　经商的人，谨慎心是必备的，因为办公司、经商，实际上在很大程度上都是打人际战。
要想做一个成功的公司领导，不仅要会用人，还要学会防人。
可以说，所有的商业关系都是一种合作。
然而，随着时间的推移，各种新情况的出现，有些信息表面上看来并不太重要，只是人生活的缩影，
可是也许有一天，正是这些东西会将你推向不利甚至完全被动的地位。
本书中，将告诉你经商要防的15种人。
　　俗话说得好，“人无打虎心，虎有伤人意”。
如果我们在与人相处时，心中先存几分戒心，那么世界上绝大多数骗局都将被识破。
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