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前言

　　凭“半部《论语》”都能“治天下”，跟着《论语》还不能做老板吗？
用《论语》思想指导企业家行商，其必要性和可行性没有人怀疑。
问题是《论语》中的哪些思想对企业家的哪些治理有哪些指导意义？
　　不要以为《论语》这本薄书读了两千多年，就能彻底读懂。
长期以来，想做“君子”的人们把孔子所倡导的“讷于言”与“敏于行”对立起来理解，弄得一些领
导者磕磕巴巴不敢说话。
“讷”不等于笨嘴笨舌，更不等于装聋装傻，而是“言必由衷”、“言之有物”，只有想到点子上、
说到点子上，才能行动有效。
只有善于沟通，才能长于执行，思想力决定行动力。
这才是与“君子以文会友”的孔子思想体系相承接的解释。
　　不要以为两千多年前的《论语》落后于今人的见识。
孔子说，社会发展首先要使人丁兴旺，人多起来后——“庶矣”，接着要“富之”，有钱后，还要“
教之”。
新中国成立后，毛泽东领导中国人民站起来了，也多起来了；接着，邓小平推动中国走进改革开放时
代，“让一部分人先富起来”，要“富之”；今天，胡锦涛主席提出了“科教兴国”和“科学发展观
”，中国又进入“教之”时代。
这不正是孔子早已规划好的国家发展战略吗？
！
　　不要以为《论语》的内容是资政，不适合企业管理。
孔子的“没有远虑必有近忧”论断和西方的“战略就是为了长远未来作出当前决策”定义两者有何区
别？
孔子的“知之者不如好之者，好之者不如乐之者”的论断与西方的“战略成败取决于企业主对利基的
关注力”观点两者有何区别？
孔子所说的领袖位置当处“北辰”，西方至今也没有任何管理理论和领导学说确切地指出哪里是“北
辰”，西学只研究“指南”，并不研究“坐北”，企业家若想更成功地当领袖，只能向孔子求教。
　　有关再悟《论语》的书越来越多，不要把本书等同于那些拼凑而成的俗本。
　　作者熊瑾教授是世界商务策划师联合会系统资深策划师，具有深厚的西方管理学和策划学功底，
加之多年以来的国学积累，特别是经过了大量商战实践，这部书必是精心而著，望更多的企业家跟着
熊瑾读好《论语》，跟着《论语》做好老板。
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内容概要

本书内容经典，文字通俗精炼，是一部案头，枕边必备的宝典，值得珍藏。
阅读本书相信读者会惊喜发现《论语》不但能治国而且还能帮助你成为老板。
我们有理由相信：您平时苦心思索而不得其解的疑惑，诸如做人？
做事？
做事成？
早在二千五百年前孔子及他的弟子已经给出了满意的答案。
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作者简介

熊瑾，36岁，教授。
中国最佳策划师，国际注册高级商务策划师。
曾从事职业经理人、报刊编辑、自由撰稿人等工作。
现任中国生产力学会策划专家委员会专家委员，杭州市青年企业家协会理事，世界商务策划师联合
会(WBSA)中国区理事会常务理事。
江西涉外商学院客座教授，大连卧龙国际知识经济研究院教授，杭州世策联商务策划咨询有限公司首
席执行官。
他是探索中国现代企业如何运用“谋略经济”把企业做强做大和现代大学生如何做到“学以致用”的
理论奠基者和实战开拓者之一。
在探索企业领域的全程营销策划和房地产全程营销策划体系方面有所建树。
著有《会谋才会赢》、《至尊谋略  至尊企业》，并参与编辑出版了中国策划界权威策划专著《金牌
策划》。
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章节摘录

　　3.成在坚持　　坚信成功，成功源自于对自信的坚持。
“坚”，就是要意志坚强，这种坚强是建立在自己的深思熟虑的基础上的，不会因外界因素而有所改
变。
“持”，就是要能把这种坚强把持住，如果你自己把持不住这种坚强就会造成负面结果。
因此，坚强是因为发现了可资利用的资源，把持是因为要把可资利用的资源加以引导为我所用。
　　在选择正确的前提下，恒心是成功的基础，放弃是成功的失败，坚持就是成功的希望，唯有三位
一体才构成了成功的模式。
　　坚持到底才能达到目标　　美国石油大亨约翰·洛克菲勒，标准石油公司的创始人，也是世界上
第一位亿万富翁。
　　16岁时，他为了得到一份“对得起所受教育”的工作，翻开克利夫兰全城的工商企业名录，仔细
寻找知名度高的公司。
每天早上8点，他离开住处，身穿黑色衣裤和高高的硬领西服，戴上黑领带，去赴新一预约面试。
他不顾一再被人拒之门外，日复一日地前往——每星期六天，一连坚持了六个星期。
在走遍了全城所有大公司都被拒之门外的情况下，他并没有像很多人想的那样放弃，而是“敲开一个
月前访问过的第一家公司”，坚持从头再来。
有些公司甚至去了两三次，但谁也不想雇个孩子。
可是洛克菲勒越受到挫折，他的决心反而越坚定。
　　1855年9月26日上午，他走进一家从事农产品运输代理的公司，老板仔细看了这孩子写的字，然后
说：“留下来试试吧。
”并让洛克菲勒脱下外衣马上工作，工资的事提也没提。
他过了三个月才收到了第一笔补发的微薄的报酬。
　　这就是洛克菲勒的第一份工作，是他自己都记不清被拒绝多少次后得到的工作。
他一生都把9月26日当作“就业日”来庆祝，那热情，胜过他自己过生日。
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编辑推荐

　　做人，是人最基本的生存手段，做人是否成功关系到人生的未来走向。
　　做事，是人最基本的生存策略，做事一般要考虑思维、程序和步骤“三步法”。
    、　　做人，但不一定能把人做好。
做事，但不一定能把事做成。
故“做事成”是人最基本的生存目标。
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