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前言

　　终日奔波于职场，辛苦拼搏的你，到底是在为谁工作？
为老板，为谋生，还是为了自己能够有一个更加美好的前程？
　　当新的一天开始时，当我们走进公司大门时，你是否想过这些问题：　　我是谁？
我为什么站在这里？
我在为谁工作？
我应该怎样面对自己的工作？
　　我是公司的一名员工；我站在这里是为了完成我的工作；我为了我自己而工作，也为了公司而工
作；我必须努力工作，因为我是一个有事业心和责任感的人，工作就是我的事业，工作就是我的责任
。
　　如果你的答案与这些答案相似的话，那么你就是一名有前途的优秀员工，辉煌的事业正在不远处
向你招手。
　　积极的心态像太阳，照到哪里哪里亮。
消极的心态像月亮，初一十五不一样。
在工作中，你要突破的就是你的工作心态。
　　约翰·洛克菲勒曾说过，工作是一个施展自己才能的舞台。
我们的应变力、决断力以及协调能力都将在这样一个舞台上得到展示。
除了工作，没有哪项活动能提供如此高度的充实自我、表达自我的机会，以及如此强的个人使命感和
一种生活存在的理由。
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内容概要

一名优秀的员工。
是一名能把工作当成事业的员工，他会像老板经蕾自己的生意那样去对待自己的工作。
其实，老板与员工之间只存在社会角色上的差异，只要换一种方式思考，就会发现其实员工自己也是
老板。
    如果把工作当成自己的生意来做，就等于为自己工作，为自己的职业生涯投资，最终收获属于自己
的锦绣前程。
老板怎样经蕾他们的品牌，员工就应该怎样经营自己的品牌。
建立个人品牌，在提升工作竞争力的同时，也能为公司创造更多利澜。
从而实现双赢。
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作者简介

王宜鸣，中国工商管理研究院研究员，在知名跨国公司从事销售管理工作十多年。
是一名杰出的著名跨国公司职业经理人。
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章节摘录

　　在一所高等学府的门前有一个修鞋的摊位，它的经营者是一个年轻的姑娘。
不少在校就读的大学生都曾经问过她同样的问题：“一个姑娘给人家修鞋，不觉得难为情吗？
”姑娘总是这样回答：“我是这个修鞋‘公司’的老板，一个老板为自己的事业而工作，难道这有什
么被人看不起的地方吗？
”　　其实事情就是这样的，无论面对什么样的工作，只要把自己当成自己事业的老板，不仅可以获
得工作的乐趣，而且可以获得工作的动力。
要知道，任何人想要在事业上取得成绩，只能依靠自己的力量，你把自己定在了什么位置上，就会从
什么样的角度去看问题、对待问题。
每个人都渴望在事业上获得成功，都应该为自己的职场生涯做完善的规划，每个完善的职场规划都会
有一个起点，这个起点可以定为：当一个人开始为自己打工的时候。
今天的“修鞋匠”也许会成为来日叱咤风云的大老板，因为她已经迈出了创业的第一步。
　　作为公司的员工，无论在工作环境上，还是在世俗观念里，都要比“修鞋匠”优越得多，我们又
有什么理由不为自己的事业迈出关键性的一步呢？
任何人想要取得非凡的成就都必须付出相应的努力.而努力的第一步就是要树立科学的就业观念。
作为一名员工，我们要始终记住，我们的工作不仅是在为公司和老板创造利润，同时也是在为实现自
己的人生志愿而创造价值。
　　自己做老板，决定自己的职业规划，其实就是以企业主人翁的姿态面对自己的日常工作，严格要
求自己，努力创造业绩。
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媒体关注与评论

　　不管你在哪里工作，都别把自己当成员工，应该把公司看做自己开的一样。
事业生涯除了你自己之外，全天下没有人可以掌控，这是你自己的事业。
　　——英特尔公司总裁 安迪·格鲁夫
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编辑推荐

　　《工作就是你的生意》是企业员工必读本。
人生是一个经营的过程，有赢有亏，有成功有失败。
　　做自己的老板　　积极的心态像太阳，照到哪里哪里亮。
消极的心态像月亮，初一、十五不一样。
在工作中，你要突破的就是你的工作心态。
　　一个不想当将军的士兵不是好士兵；一个不想当老板的员工不是好员工。
　　所有的人都是打工者；所有的人又都是老板。
人与人看向题的角度不向，看到的世界也会迥然不同。
　　所谓打工者就是处在创业阶段的老板，除非你把自己的一辈子都定位在做一名员工上。
　　像老板一样具备“勤、俭、信、和、义、机、智”，就能在事业上屡获佳绩，不断成功。
　　当你开始为自己打工的时候⋯⋯
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