
第一图书网, tushu007.com
<<CEI中国行业发展报告>>

图书基本信息

书名：<<CEI中国行业发展报告>>

13位ISBN编号：9787501763306

10位ISBN编号：7501763305

出版时间：2004-05

出版时间：中国经济出版社

作者：国家信息中心中国经济信息网

页数：162

字数：189000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<CEI中国行业发展报告>>

内容概要

研究内容 
  1、政策环境：全面深入研究行业所处的国际国内经济环境，分析产业政策以及相关配套政策动向的
分析，把握行业政策的发展趋势。

　2、市场供求：依靠强大的数据库资源，透过数据，分析市场供求现状，提供行业发展规模、发展
速度、产业集中度、产品结构、所有制结构、区域结构、产品价格、效益状况、技术特点、进出口等
重要行业信息，并科学预测未来1-3年市场供求发展趋势。

　3、投资趋势：从当年新建、在建项目入手，突出研究行业投资现状及投资中存在的问题，提供投
资趋势预测和投资重点市场判断，为投资者提供投资建议；
　4、市场竞争：比较分析各个行业前十家重点企业的运营状况，包括生产、销售和效益情况以及各
自的经营策略和竞争优势。

特色与优势
    丰富的专家资源和信息资源：中经网依托国家发展改革委和国家信息中心系统丰富的数据资源，建
成了独具特色和覆盖全面的产业监测体系，成为政府部门监测经济运行状况的重要工具。
同时,与国内众多研究机构和专家有着密切的合作关系。
《中国行业发展报告》全部由国内一流经济学家、行业专家作为顾问，由多年从事相关行业的政府官
员、资深专家撰写，他们长期专门从事行业研究，掌握着大量的第一手资料，加上严格的审稿制度，
使每一篇报告的质量都有充分的保证。

　　行业覆盖范围广、针对性强：《中国行业发展报告》总共包括二十个重点行业，入选行业普遍具
有市场前景好、行业竞争激烈和企业重组频繁等特征。
其中既有煤炭、电力、家电、纺织、钢铁、饮料、石化等传统制造业，又包括出版、银行、保险、物
流、交通运输、房地产、零售、旅游等服务业，也包括通信、医药、电动车等新兴产业。
另外，在对大行业进行综合分析的同时，还对其中重要的细分行业或产品进行单独分析。
其信息量大，实用性强是任何同类产品难以企及的。

　　内容全面、论述生动：《中国行业发展报告》在研究内容上突出全方位特色，报告以2002年最新
数据的实证描述为基础，全面、深入、细致地分析各行业的市场供求、进出口形势、投资状况、发展
趋势和政策取向以及主要企业的运营状况，提出富有见地的判断和投资建议；在形式上，报告以丰富
的数据和图表为主，突出文章的可读性和可视性，避免套话和空话。
报告附加了与行业相关的数据、政策法规目录、主要企业信息及行业的大事记等，为投资者和业界人
士提供了一幅生动的行业全景图。

　　互动、便捷的交流：作为《中国行业发展报告》的用户，享有免费参加中经网定期举办的行业论
坛的权利，使用户与主管官员、知名专家面对面交流，共同研讨行业发展趋势。
此外，针对用户对特定领域的信息、数据和分析方面的需求，中经网将成立由资深分析师、行业专家
和顾问组共同组成的行业研究队伍，及时有效地为客户提供进一步的行业研究和咨询服务。
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