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前言

　　那是一个艳阳高照的六月天，我正在为自己即将开张的书店忙活着。
一个叫信敬民的瓦匠在给我砌门市房的台阶，他一边干活一边和我聊天。
　　信敬民问我：“老板，我们家乡的人都千瓦匠活，有的人家祖宗三代都是瓦匠，孩子一出生就是
一个小瓦匠。
我干得够拼命的了，每天赚不到几个钱，一身臭汗，孩子的教育也跟不上，我真想改行，你说我干点
什么好？
”　　我笑了：“我给你讲一个故事吧：　　“有个记者到陕西的黄土地去采访，路上看见一个十几
岁的孩子在山坡上放羊，记者上去问他，你为什么在这里放羊？
孩子回答：娶婆姨。
　　“记者又问：娶婆姨干什么？
“孩子又说：生娃。
“生娃干什么？
“孩子说：放羊。
　　⋯⋯，瓦匠说：“所以我不想再这么循环下去了，我不想让孩子将来还是一个小瓦匠，我想改变
一下我们家的命运，就是不知道干什么好呢。
”　　我说：“其实我也不知道。
我们两个第一次见面，我怎么可能知道你干什么合适呢？
你现在敢于从家乡走出来，每年靠自己的瓦匠手艺可以赚三五万元，这已经是你成功走出的第一步了
，也是改写你命运的第一步。
你不想原地踏步，这更是你的进步，一个人应该有一个长远的人生规划，同时每隔三五年还要有一个
短期的人生规划。
干瓦匠活可以养家糊口，但是要想过上小康生活，你必须再上一个新的台阶。
你看我那些朋友，他们出来的时间也不长，他们刚来大连的时候手里也就有个三万五万的，虽然从事
的工作也没什么技术含量，但是他们耐得住寂寞，他们坚持下来了，几年的工夫，就都有了几百万元
的身价！
你想，现在三万五万能干什么？
也就够一家人一年生活的费用。
但是你把它投入到自己规划的事业里，坚持到底，也许这三万五万就可能改写你一辈子的命运。
”　　那个阳光灿烂的下午，他一边干活，我一边和他聊天。
小伙子干活干得利索，临走的时候，我多给了他一百元钱。
信敬民说：“给你干活不收你的钱都中，出来这么多年，从来没有任何一个人跟我说这样的话，第一
次听到这么入耳的话，每一句话都说到我的心坎上了。
”
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内容概要

本书将作者本人在生活、经商、学习、旅游中遇到的一些与经营管理、职场生涯密切相关的真实故事
，再现在读者的面前。
作者通过这些故事，把自己经商的所遇、所想、所悟、所乐、所苦⋯⋯进行了一下盘点，其中有经验
、有教训、有快意、有辛酸、有感叹、有思考。
    本书内容涉及到工作、生活的各个层面，从中读者既能学到市场经济知识，又放松了自己的心情。
这些故事真实而有趣，很多故事给人耳目一新的感觉，并能给那些做生意的人、打工一族、职场白领
和普通百姓以启迪、警示。
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作者简介

杜忠明，1962年生，大连书香园文化传媒有限公司董事长、大连开发区连发贸易公司董事长。
早年曾混迹于大连开发区机关，2001年下海经商至今。
白天做生意，晚上写文章，两栖于商场与文坛，著述颇丰。
1990年开始著书立说，目前已出版经济类图书8种：《金钱的革命》《谁来买单》《你的钱呢》《历史
背后的经济学》《小投资大回报》《小经验大财富》《小寓言大智慧》《小数字大学问》，出版其他
图书12种。
 
    作者将自己经商过程中发生的故事、趣闻、感悟倾于笔端，娓娓道来，自成一体，可读性甚好。
其文章被文摘类刊物《特别关注》《东西南北》等十余家媒体广为摘登。
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章节摘录

　　我又不明白了：“你们怎么还弄了两个办公室，多占地方？
”　　晓丽说了：“我们两个在一起老打嘴仗，现在这样话说得少，嘴仗就打不起来了，省下精力好
用在赚钱上。
”　　她说的是玩笑话，其实她是烦小安抽烟，但是晓丽的话也说出了一定的道理。
　　很多朋友跟我说过教老婆学车的故事：老婆在驾校里学车学得挺好，偶尔用单位同事的车搂两把
，感觉也特别好，可是一上老公的车，用不了20分钟，夫妻两个准干起来，打得不亦乐乎。
所以，我们就总结出这么一条：千万别教老婆学车，如果闹出什么不愉快，这不愉快不仅会带到工作
中，还会带到生活中，甚至带到床上，老婆就想了：我驾驭不了你的破车，你也别想驾驭我！
这多影响夫妻感情。
　　经商和学车一样。
你无论和谁搭伙，彼此无论有什么观点不一致，问题都不大，打不起来。
但是夫妻两个就不行，如果两个人每天在一起，最好各干一段，别相互干预。
同样一个问题。
无论两个人在一起生活了多长时间，磨合了多久，对问题的看法都不可能绝对一致，而夫妻两个人的
关系又是最亲密无间的关系，是无话不谈的关系，既然意见不统一，两个人肯定要掐出一个里表、掐
出一个高低，于是就掐出了一大堆的不愉快，这不愉快从公司带到家里，再从家里带到第二天的公司
里，弄得大伙都快活不起来，生意还能好吗？
　　不是说家和万事兴吗，经商尤其如此。
两个人对待任何问题最好都商量商量，达成一个统一的意见、统一的认识、统一的意志，尤其是要统
一价值观。
价值取向不同，追求的目标就不同，结局当然不会相同。
 　　⋯⋯
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编辑推荐

　　小经验四两拨千斤，巧做事成就大事业。
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