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内容概要

经销协议与国际商业代理一样，是在国外组织货物錔时最简单也是最常用的方法，几乎每个出口企业
在国外都有经销商。
因此，许多大大小小的出口商必须面对起草国际经销合同的问题。
为了协助从事国际贸易的企业以及帮助他们起草及谈判合同的律师，国际商会（ICC）制定了国际经
销示范合同。
该示范合同不基于任何特定的国内法，而是以国际贸易中的惯例以及全世界通行的法律原则为管辖法
律，增加了各方当事人对各自权利义务的认识的确定性和争议解决成本的可预见性。
当前版本为第二版，于2002年修订，反映了国际上有关经销协议的法律的最新发展，尤其是欧洲委员
会反托拉斯法的最新规定。
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第18条 随时通知经销商  第19条 合同期限  第20条 提前终止  第21条 商誉补偿  第22条 归还库存的资料及
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