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内容概要

　　本书针对淘宝新手卖家量身定做，全面地介绍了淘宝开店的相关知识和操作要点。
书中用真实的案例说明了实名认证、开店、网店装修、交易、发货、售后服务以及推广店铺和冲钻等
步骤。
此外，还归纳了做代理、销售虚拟商品这些挣快钱的方法。

　　本书配套DVD光盘包含了超过10个小时的视频讲解，其中不仅包括在淘宝上开店的相关视频教程
，比如如何开店，如何做评价，如何发货等。
还包括了面向电脑新手的视频教程，比如如何用QQ聊?，如何收发邮件等视频。

　　本书可作为所有想在淘宝上开店的读者的指导手册，也适合有一定经验的淘宝卖家。
此外，还能作为各种自主创业课程的培训教程和教学辅导手册。
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编辑推荐

《淘宝开店新手通(图文视频双教学)》：这本淘宝开店随身宝典，通过视频教学和文字讲解两种形式
，向你讲述了如何在淘宝网开一家成功的网店所需的各种技巧与秘笈，并提供了大量开网店的成功经
验。
阅读《淘宝开店新手通(图文视频双教学)》，你会发现不仅能够掌握淘宝开店的技巧，更重要的是学
会如何开一家富有人气的网店，尽快成为受人羡慕的皇冠级淘宝店老板。
淘宝创业全程指南开店·营销·冲钻面对冷清的店铺，如何推广淘宝新手如何冲钻?如何让店铺更上一
层楼?如何快速修图，让你的宝贝图片引爆眼球?最给力的淘宝手册，教给你生意飙升的锦囊妙计!
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