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内容概要

本书研究的主题是国际外交舞台上的谈判，全面审视了传统的谈判，以及正在改变当今国际体系的景
观的非传统行为体和议题。
本书不仅仅是国际谈判方面的介绍性读物，三位作者还构建了一套精密的框架以便于理解国际谈判，
并提供了详细的案例研究以及实用技巧。
对于从事外交学研究的学者、学生，以及外事工作人员，都是一本极为有用的参考和工具书。
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作者简介

布里吉特·斯塔奇，美国马里兰大学帕克学院国际交流和谈判模拟项目（ICONS）研究和训练顾问，
开设了国际谈判与比较政治方面的课程。

    马克·波义耳，美国康涅狄格大学政治学教授、全球教育项目共同主任，国际关系佩欧大学研究员
和社会科学研究委员会国际和平与安全麦
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媒体关注与评论

书评谈判领域的著作已有不少并且越来越多,此书是又一本受欢迎的新作⋯⋯无论对学生还是对决策者
来说，这本短小精炼的著作既内容丰富也是很有用的工具书。
                                       ——《国际事务》季刊   一本独特的⋯⋯精心编撰的书，包含有许多当代谈判的实
例。
                                                    ——《选择》   本书并不仅仅是国际谈判方面的介绍性读物。
三位作者构建了一套精密的框架以但于理解国际谈判，它对于学生、学者和决策者来说都是有益的工
具书。
                           ——琳达·布雷迪 乔治亚理工大学萨姆·诺恩国际事务学院    虽然国际谈判非常重要，
但显然，很少有著作能被毫无保留地推荐为国际关系的教科书。
我们要向本书的三位作者道贺，因为他们为我们带来了一本国际谈判的权威性介绍读物，集明晰性、
趣味性、革新性和娱乐性于一身。
对于学生来说，本书是优秀而又亲切的读本，极其成功地剖析了谈判过程中的关键特征⋯⋯我不仅完
全赞同将这项出色的研究成果列为国际谈判的介绍性读物，而且也会竭力推荐它成为外交和对外政策
这些一般课程的必备用书。
                                ——雷蒙·科恩  耶路撒冷希伯来大学；跨文化谈判》作者    这本迷人的书将我们带入
了国际关系的新时代，这一时代的特征是全球外交、非国家行为体和各种繁复纠缠的问题。
运用有趣的案例，作者将有关概念生生地呈现在这一领域的实践者、学者和普通读者面前。
⋯⋯作者将谈判过程和战略比喻成棋赛，让读者能认识到谈判中的复杂性和不确定性，而又不纠缠于
技术细节。
书中每章的小结、专用名词解释、网站以及参考文献都非常有用，它们使本书列有价值。
                                                 ——丹尼尔·德鲁克曼 乔治·梅森大学
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编辑推荐

本书并不仅仅是国际谈判方面的介绍性读物。
三位作者构建了一套精密的框架以便于理解国际谈判，将我们带入了国际关系的新时代，这一时代的
特征是全球外交、非国家行为体和各种繁复纠缠的问题。
运用有趣的案例，作者将有关概念活生生地呈现在这一领域的实践者、学者和普通读者面前。
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