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内容概要

常言道：“生意做遍，不如开店”。
当今叱咤风云的许多大商家几乎都是从小店起步。
当自己的老板，开个小店，可能是普遍的创业模式。
　　开小店是许多人的梦想：无论你是时尚个性的青年，还是初涉社会的大学生、是曾经的国家单位
的在职人员或下岗员工，甚至正在开店的老板。
小店以成本小，见效快，风险低，成为最佳的投资创业选择。
　　有一句名言：“如果你爱一个人，就给他一笔钱，让他去开店吧，如果你想害一个人，也送给他
一笔钱，让他去开店吧”，开店不仅辛苦，更是一门学问。
　　本书以生动的语言，独特的视角，实用的技巧，向你介绍实体店与网络店的准备、管理与经营；
更借助深厚的商业文化和智慧，给你启迪和一个个“闪光点”，帮助你省去许多无谓的损失。
成为你的“开店顾问”是本书的目标。
拥有本书，定能圆你创业梦，伴你成功开店路！
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章节摘录

　　网上开店　　网店的优势与劣势　　网上的店铺真是五花八门，各种分类的网站有数十种，如经
营陶瓷、电脑耗材、印刷包装、轮胎、眼镜、家教、袜子、摩托车、农副产品、文教用品、礼品蛋糕
、日用百货、宠物用品、乳制品、五金建材、珠宝、家具、化妆品、鲜花礼品、数码产品、玩具、家
用电器、纪念品、服装、内衣、婚庆、集邮、花卉、领带、皮革、手机、汽车配件等等，经营的方式
多种多样，有利用淘宝网、易趣网等网站申请空间进行网络经营的，也有独立的域名和空间，个人或
公司直接利用网络来经营的。
在网上简单地搜索了一下，就不难发现网上交易额不断创出新高，从网上购物的人越来越多，走上网
络销售商品的商家也越来越多。
　　网店的优势　　开店成本及运营费用低。
许多网上店铺的空间是免费的，主要是进货的费用，无需店面租金、水电费、雇工费，绝对的轻松。
整个网店运营费用也低，在淘宝上只要您通过认证，铺10件商品就可以免费有自己的网店了。
　　店铺风格多变，销售方式多样。
网店的风格随个人喜好可以做各种各样的变化，淘宝上提供的各种店铺装修服务就是非常好的证明。
销售方式也非常的多样灵活，从代销到批发到零售，各种方式只要你想用都可以。
　　网店的覆盖面宽，服务面广，顾客遍及全国乃至全世界。
无论实体店如何的大，所面对的客户也只是一个区域内，而网店无地域、无国界，逛的人可以在世界
各地，只要你有一台电脑，能上网，你的网店就有被发现的可能性，市场巨大。
　　网店时效性好，方便快捷。
网店的铺货非常方便，凸现了网店的时效性，很多实体店还没有出的东西，网店可以先找到，绝对快
捷方便。
　　交易方式稳妥。
一些商品完全可以做到先使用后付款，退货也非常的方便。
网络的不断普及、技术的不断革新，越来越多的交易平台，对于买卖双方而言都非常的方便、安全，
退货问题的优势更能得到体现，只要是合理的退货要求，一般卖家都会同意，方便省心。
　　特殊或敏感商品私密性强。
网络商品极其丰富（我们说的不包括违禁商品），尤其是买一些敏感商品，例如男生为女生买内衣，
或者是买一些保健商品、成人用品等。
可以避免在商店里面接受那种尴尬的眼神、别人的误解等。
　　商家信誉，一眼便知。
淘宝店铺的卖家信用使得买家有非常好的知情权，信誉高，商品的质量以及服务一般都能有一定的保
证，非常地直观。
　　网上开店管理简单、时间自由。
不存在对雇工的管理和与邻商的沟通，只一人完全可以搞定；省去了仓库、商品积压的烦恼；除了吃
饭和睡觉，所有时间和精力全都得放在自己的买卖上，只要能经常上网，及时给予顾客答复就可以了
，相对自由了很多。
　　⋯⋯
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