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内容概要

开发新的客户是从寻找关系起步的。
而只要去查，你要了解的事情都能很快就查出来。
如果不肯行动，当然什么都不会知道。
多知道某一项事，往往就是缔约成功的开端。
精通推销的奥妙，成为一个成功老练的推销员，则不管将来转而从事何种行业，都能够成功。
推销这一行，可以说是成为万能选手之道。
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