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章  经营良策 /110——财来自有方开宠物店之实两经典方略／110专营高档宠物用品也是一条路子／112
宠物用品该如伺专卖／l12有人喜好另类宠物。
司适当投其所好 /113宠物咖啡屋：赚的就是主人的钱 ／114开一间专门运送宠物的运输公司 /ll4开宠物
医院．钱不会少赚 /115宠物“婚介所”：为名贵宝宝成双配对／l16办一家宠物洗澡店肯定有生意/ll8做
个宠物裁缝．你看怎么样/l19宠物美容店怎么开 /l19水族宠物用品店怎么开 /l2l

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的宠物店>>

章节摘录

书摘玩物不丧志：宠物市场有商机    近年来，由于生活水平的提高，生活方式和家庭结构的改变，人
们不再满足于生活的温饱小康，而更需要寻找生活的乐趣。
于是养宠物便从一种传统变成了时尚的选择。
对于正在塑造性格的青少年儿童来说，养只小宠物可以培养他们的爱心，教会他们平等地看待一切生
灵，在大自然中探索实践生命的奥秘；工作了一天的白领们，回到家终于可以抛弃那令人神经紧绷的
套装，换上宽松的T恤，赤着脚在家里光洁的木地板上，尽情地和宠物玩耍嬉戏，放肆地大笑；而对
于那些孤寡老人，宠物更是陪伴他们度过寂寞时光的最好伴侣，只要一只柔顺的小猫，静静地歇息在
老人的双膝上，过去的黄金时代便在眼前重现，老人又可幸福地度过一整天；如果不想成为自言自语
的怪物，你甚至可以把小猫小狗小金鱼作为聆听你心事的最佳伙伴，他们绝对不会出卖你的秘密⋯    
按世界各国一般规律，一个国家的人均GDP在3000～8000美元，宠物产业将快速增长，现在国内的一
些大城市都达到了这一水平：其他一些社会和经济的因素也正在促进这一行业的发展．如件房条件的
改善，三口之家增多，城市老龄化等。
宠物价格走低，宠物伴侣文化的流行，都市人养宠物的情况越来越普遍。
据有关资料显示，国内至少有宠物1亿只(头)以上，“家有宠物’’已经成为一种都市时尚。
作为商家，对一个如此巨大的市场岂能熟视无睹。
商机汹涌，不容错过。
    开店：勿以本小而不为    如果给你一个鸡蛋，你能把它变成一座农场吗?可能绝大多数人会认为这样
的问题太不可思议，并给出否定的回答。
但是，在一些人的眼里，这个问题的答案却是肯定的：可以。
     首先把蛋孵成鸡，再让鸡生蛋，蛋再孵成鸡⋯．．如此循环往复，鸡越孵越多，蛋越生越多，钱也
会越来越多，买来了牛羊，购置了土地，于是，鸡蛋变成了农场。
这个故事看上去好像是个神话，其实更像是一个关于财富的寓言。
它说明了这样一个道理——财富是可以从小本钱投资经营而累积起来的。
只要具有稳重的气质和拼搏的精神，拥有小本钱的创业者，往往可以在未来的某一天成为坐拥百万财
富的大赢家。
     有许多小本生意的创富故事为人们所津津乐道，杭州的吴莹靠做蓝印花布的传统工艺服装创业，已
经拿到了2008年奥运会的订单，卖包子馒头的刘会平不光在上海滩站住了脚，还发展了十几个加盟连
锁店。
    这些“把小生意做成大买卖”的普通老百姓有很多共同点，年龄集中在25岁到35岁，普遍具有外向
的性格特征，具有整合社会资源的能力和敢于冒险的精神，创业资金80名源自个人家庭的积蓄或者家
庭借款。
成功的行业集中在餐饮业、农业加工业和服务业，具有投资门槛低、资金周转快的特点。
    这些成功的例子说明了一个简单的道理——本钱小并不可怕，怕的是勇气小信心也小，不敢也不善
于以小博大创造财富。
决心创富的奋斗者，如果你现在也还只是拥有一点点小本钱，如果你是如此强烈地渴求财富，那么就
立即行动吧，以坚定的必胜信念为支撑，并以正确的方法为指导，就一定可以在不远的将来实现你的
财富梦。
    正如专家指出的，那种认为“创业是伟大的”的思维定式是一种误解，社会同样需要平民创业英雄
。
关键是“勿以本小而不为”，由于中国人口众多，市场广大，越是小的东西越蕴藏着巨大的商机，任
何一个小的项目只要耐心开掘都能发财致富，对普通百姓尤其如此。
    开一家宠物经营店正是一种典型的小生意，而且属于目前还没有很多人涉足与竞争的那种小生意，
应该说还有大把的机会在等着你，因此我们真心地希望你能比别人快一步抢占先机，“勿以本小而不
为”“勿以事小而不为”，义无反顾地走下去就一定能成功。
    你是否具备宠物店老板的素质    宠物店老板必须具备以下素质：    1．热爱自己的工作，热爱自己的
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店铺，对各种宠物充满爱心，能善待各种小动物，并能熟知和指导工作中的每一个运作细节，这样才
能无愧为自己店铺的真正的主宰者；    2．行业专一，不随便偏离自己的方向，并对自己经营的宠物十
分熟悉，有较强的创新欲望；    3．把宠物店当作大家的店铺，绝不把自己的私事和店铺的整体利益混
淆在一起；    4．制定严格的预算制度和统计制度，并从盈利中抽取部分结余作员工的福利；    5．无
论遇到多大的经济困难，绝不拖欠或无故扣发员工的薪金；P2—3
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编辑推荐

想赚钱的朋友们，商机来啰！
开家宠物店，宠物赚钱，赚宠物的钱。
为什么要开宠物店呢？
第一，如今都市人养宠物的情况越来越普遍，宠物伴侣文化开始流行；第二，投资少，最大的支出也
只是店面费；第三，竞争没有其它行业激烈，收入也较稳定。
最后，宠物店怎么开呢？
本书马上教你。
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