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内容概要

　　《社会主义新农村建设文库：农村经纪人简明读本》充分体现了服务“三农”工作，适应农民“
求富、求知”需求，努力把图书出版与农民致富奔小康结合起来，融人更多的科技、法律、市场经济
等知识，使农民群众在满足文化娱乐需求的同时，从图书中学到更多致富本领，在社会主义新农村建
设中更好地发挥主力军作用。
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律特征第三节 农村经纪人主体的分类第四节 农村中哪些人能做经纪人第二章 农村经纪人应具备的知
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