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内容概要

《国际商务谈判》具有以下几个特点：首先，它具有很强的时代性。
它紧紧抓住了当代中国及世界经济微观活动的新特点，系统地介绍了目前有关国际商务谈判方面国际
上最新、最通用的基本知识和操作规则。
其次，本书着重描述了具体的操作方法和技巧。
这些方法和技巧在国际经济活动中运用得极为广泛，因此也具有实用性。
再次，具有较强的可读性。
书中对企业开展国际商务活动的方方面面，进行了系统的讲述。
作者在商务谈判学的知识框架上下了一番工夫，在繁琐的微观活动中，细化出本学科的知识框架。
最后，书中的各市地多案例给读者增添了思考的空间。
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