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前言

曹建华，一个成长于清贫家庭的农家孩子，曾以舍身堵水渠决口的勇敢和娴熟准确地抓捕珍稀黑鱼的
机智，创造了当代中国民族化妆品牌崛起的神话。
他抓住了很多人没有抓住的机遇，也承受了很多人难以承受的苦难。
    经历了几十年商海的沉浮跌宕，在一次又一次情感与道德、理念与现实的碰撞与裂变中，在一次又
一次的阵痛折磨与人生激荡后，他没有变成一个越来越淡漠和冷酷的商界大鳄，在这个纷繁复杂的商
业舞台上站立着的依然是一个淡定睿智、梦想依旧的男人。
他站在那里，带着父辈的勇敢和坚强，用翻越了无数人生雪山与草地的身躯，在许多误解、嫉妒、怀
疑、羡慕和质疑声中，艰难地树立起一面布满弹孔的旗帜，透过那密密的弹孔，人们能够看见璀璨的
理想星空，以及远胜于普照着灵光的温暖叩击。
    如果仔细聆听他所说的话，就能够更加接近真实的他，他用四十年的呕心沥血撑起了一个男人不惑
的商业认知，他用知天命的岁月换回了一个新梦想的启航，他的经历可以让一个同龄人找到命运的同
生共感，可以让一个晚辈多一些理性和现实的面对与思索。
这里展示的不仅仅是一个商业神话，还是一个有心灵、有灵魂、有头脑的商业领袖，他的视野和勇气
，他的征服能力，他的激发艺术还有他如何鼓励他的团队，度过意外的难关，激发斗志，将企业带向
一个又一个新的高度。
他用他的方式要求我们所有人和企业去追求卓越与幸福。
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内容概要

一个成长于清贫家庭的农家孩子，17岁当上生产队长，28岁创立闻名遐迩的霞飞品牌，随后又马不停
蹄地树立起奥丽斯、超丽、超天等一系列口碑产品，到如今建立了“我爱我买”空中大卖场。

曾创造了当代中国民族化妆品牌崛起神话的“霞飞之父”曹建华，抓住很多人没有抓住的机遇，也承
受了很多人难以承受的苦难。

经历了几十年商海的沉浮跌宕，在一次次情感与道德、理念与现实的碰撞与裂变中，他依然是一个淡
定睿智、梦想依旧的男人。

他的经历可以让同龄人找到命运的共同话题，也可以让晚辈多一些理性去面对现实人生。
这里展示的不仅仅是一个商业神话，还是一个有灵魂、有头脑的商业领袖的魅力人格。

 他为我们展现了一个又一个的创业传奇。
他用他的方式邀请我们所有人和企业去追求卓越与幸福。
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财富对话录：空气在颤抖，仿佛天空在燃烧，
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章节摘录

于是，“雷人”在一夜间风行南北，蔚为时尚，不分是非。
    著名财经作家吴晓波在他那本6年重印28次、被评为“影响中国商业界的20本图书”之一的《大败局
》中，解读了十大著名企业盛极而衰的失败原因：一个个国内很著名的企业，在它们“花样年华”的
日子里突然灰飞烟灭．突然无声无息地倒下了！
如同一个个鲜活的生命突然地枯萎所带给人们的震撼。
这是一个令人激动的年代，无数的机会令人心动，一个伟大品牌往往在一瞬间便打造而成；这也是一
个冒险的年代，未知的风险又令每一个人不寒而畏，成功者往往在一瞬间灰飞烟灭⋯⋯    中国企业的
大败局，仅仅是一个缩影。
的确，要质疑的太多。
点子大师入狱、神话企业倒闭、商界大亨违规，直到假唱、代考、假学历等，当这些病毒纷纷袭来，
人们对症所下的猛药，竞也到了舍本逐末程度。
在20世纪80年代人们建立起来的对开拓者与探索者的理想型崇拜，已在无数的丑闻与颠覆中，异化为
漠视与排斥。
直接导致的结果是：要么以同样的手法搞笑调侃，要么一概对新生事物抱之以不屑和质疑。
    一篇网帖、一个网民、一起事件，可以在一夜之间被“制造”成为热点，“网络水军”创造的“奥
巴马女郎”、“凤姐”、“小月月”、“民女郭寒韵”，在“不求美名，只求成名”的恶俗逻辑下，
以极丑为美、以极放肆为荣，更有甚者，甘为小丑，居然可以在一瞬间吸引公众眼球，成为新闻标记
。
    几乎所有制造热点的人，其目的都是由利益所驱动。
这种把混淆是非、恣意跨越道德底线与人权的解放、平等的崇尚视若等同的劣行，似乎在侵染越来越
多的人心。
    这究竟是一个怎样的现实？
    面对新世界，中国人普遍在疑问中观望、冷语、甚至嘲讽、责难。
    “狼来了”，已经听得太多了。
    “激荡30年”中的最后10年，信任，已经成为每个人行动前再三拷问自己的必须。
    此刻，向公众郑重推出一个建议和承诺，是需要勇气的。
尤其当这个建议和承诺，与财富密不可分时。
    本书的主人公曹建华，就在这样的氛围中，不慌不忙地对世人说：听我的，我能让你更有计划、更
健康富有、更安全快乐！
    他为人们描绘了一幅中国人未来的生活图景：一场消费革命，即将以网络风暴席卷中国。
你可以自由点击键盘，作出购物选择——在专业网站上购买消费品，你就可以轻松拥有已经获得的产
品以外的价值，在你消费的同时，你的忠实度使你可以拥有更多的保障，包括在未来你可以多出一笔
可观的养老费用，使你在不知不觉中解除养老的后顾之忧⋯⋯    这个曾经创造过“霞飞神话”的健硕
男人，这一次要颠覆的不仅是女人的“面子”概念，这一次他要颠覆的是全民的生活理念，让人们在
经历了炒股和炒房投资概念风潮之后，迎接一个信息与法制时代看得见、摸得着的“全民财富计划”
！
    2010年11月，上海一个寒冷迟到的初冬，中国2010年上海世博会刚刚在这座海纳百川的大都市降下
精彩的帷幕。
温热的阳光投射在上海苏州河边一幢型似航母的大楼上，发出柔和的光泽。
中国最具知名度的商业街——南京路，就在不远处散发着经久不息的人气和魅力。
就在这幢紧邻大都市最繁华市中心商业区域的大楼内，一群人正在紧张有序地忙碌。
看得出，这是一家乔迁新居的企业，正在为未来的事业重新定位。
    上海家帝豪电子商务有限公司董事长曹建华站在投进酽酽阳光的巨大玻璃窗前，心潮澎湃。
视野中的苏州河水光潋滟中活力四射。
也许再过若干年，这个地方将载人中国当代市场经济具有代表性事件的史册中——一个创业40年仍孜
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孜以求的企业家，在此创立了一个全新的商业模式：“我爱我买，消费养老”！
    但现在一切仅仅只是一个开始，而且伴随着这个开始的，是太多不一样的声音，和各种各样复杂的
目光。
    霎时间，各种各样的猜测声、质疑声此起彼伏：    “一元钱就买一元钱的货，哪有什么多年以后还
可以把钱回馈给你养老的事？
这肯定是噱头⋯⋯”    “是商人总要赚钱的，只听说过嫌赚得少的，哪有真把利益让给消费者的？
那是圣人不是商人⋯⋯”    “这个人做了这么多年生意，肯定比猴都精，我看他就是变个法子，大行
商贾之道！
”    “听说他过去是⋯⋯呵呵，我看⋯⋯”    此时曹建华的团队中也有人沉不住气了，众口铄金啊，
原本挺好的理念怎么就被歪曲成这个样子？
这样下去会不会白的也被说成是黑的了？
这么多质疑是不是说明这个商业模式不可行呢？
    坐在宽大办公桌后的曹建华，面对着流言蜚语却异常的冷静和沉着，这份好脾气让熟悉他的人都有
些诧异。
曹建华的骨子里有着他父亲——那位老红军战士的耿直和烈性，多年来这种宁折不弯的火爆脾气曾经
让他吃了不少苦，挚友、家人多次建议他要改一改，可他曾笑言自己是“茅坑里的石头又臭又硬”，
改不了的。
但今天，在面对这么多误解、质疑，甚至是不怀好意的以讹传讹之时，这块“石头”怎么能够如此镇
定呢？
是学乖了？
还是原本就心虚？
抑或是另有原委？
    曹建华召集起他的团队说：“唾沫星子是可以淹死人的，不过水能覆舟亦能载舟，我们现在需要的
是冷静、冷静再冷静，学会在大家的质疑声中捕捉有效信息，看看我们的这个设想中，还有没有需要
改进和完善的地方。
在我国，电子商务起步不过十年，养老概念也只普及了二十年左右的时间，而消费养老要让大家听进
去、听明白并接受，确实不是一件容易的事情。
我们要经得起怀疑、经得住怀疑，只要出发点是良善的，一切声音我们一定都要认真地去倾听、去思
考，这样，我们的这个商业模式才能够真正成功。
”他的坚定和镇静让跟随他多年、目睹过曹总的脾气，本觉得委屈和无奈的助理，终于领略到了这个
在海边长大的男人于商海沉浮了多年以后的成熟和淡定。
P11-13
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编辑推荐

傅亮创作的《财富的邀约(霞飞之父曹建华的新梦想)》以通俗质朴生动鲜活的文字，讲述了“霞飞之
父”曹建华创业30年历程中跌宕起伏感人至深的真实故事，在一个性格鲜明的民营企业家丰富的创业
生涯中展现的当代民族品牌的奋斗探索历史。
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