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前言

为你找到最优秀的中国上市公司    价值投资者——巴菲特的朋友和信徒们——最重要的使命，是寻找
优秀的上市公司。
    那么，最优秀的中国上市公司在哪里？
    在境外。
    这可不是开玩笑。
    携程是不是最优秀的中国上市公司之一？
它在美国上市。
    百度是不是最优秀的中国上市公司之一？
它在美国上市。
    新浪是不是最优秀的中国上市公司之一？
它在美国上市。
    说它们是最优秀的中国上市公司，其实是有着清晰的估值体系，那就是综合考虑了这些公司的行业
处境、品牌知名度、管理水平、财务状况、给投资者的回报。
    这些因素加起来一分析，不需要你是特别的投资高手，都能够有清楚不过的结论，那就是有一批最
优秀的中国上市公司，大都在境外上市，最集中的是在美国纳斯达克和纽交所。
    那么，这些最优秀的中国上市公司为什么不远万里跑到美国去上市？
    最初始的原因很简单，这些公司在A股根本上不了市。
    上不了市的原因主要有以下几个：    首先是财务指标达不到A股的上市标准，只好去美国上市。
    2005年8月，百度在美国上市的时候，就有人提出这个疑问。
我们来看看吧，百度2003年才宣布盈利，至上市时盈利的记录只有两年。
而直到上市当年前一个季度，百度的净利润才只有30万美元，相当于240万元人民币，这根本达不到A
股中小板的上市条件，甚至达不到现在创业板的上市条件。
    百度还算好的，新浪、搜狐、网易在美国上市的时候，公司不要说盈利，连盈利模式都说不清呢，
更谈不上达到A股的上市标准。
    其次是因为A股市场已经不堪各色公司变法“圈钱”。
比如某次股市暴跌之后，很多投资者要求停止IPO（。
首次公开募股），以阻止“资金被分流”。
没想到监管部门从善如流，真把IPO给停了。
但企业还是得融资啊！
所以这段时间，中国移动、中国石油这些赚钱能力比较强的央企都跑到香港去圈钱，此后也去美国发
行了ADR（American Depositary Receipt，美国存托凭证）。
    这个荒唐现象的背后是中美资本市场不同的设计逻辑。
美国资本市场的逻辑是不认为交易所、监管部门有能力甚至有义务通过上市审核把控公司的质量，也
不认为审核过往财务指标能鉴定出好公司，他们把鉴别好公司、坏公司的事情交给投资者和市场。
他们也不认为交易所和监管部门对股价负有责任。
甚至上市以后，监管部门和交易所也只管信息批露，对上市公司的监管更多是依赖投资者和第三方市
场力量自己完成。
    哪种思路更有效？
到目前为止，美国资本市场上云集了全世界最优秀的上市公司，包括一批最优秀的中国上市公司。
    所以本书想给所有希望购买最优秀中国公司股份的读者一个忠告：在美国上市的部分中国公司，可
以说是上帝赐给中国价值投资者的最好礼物。
很多中国公司通过在美国上市，在创新能力、公司治理方面已经与国际接轨，给价值投资者提供了“
极好”的投资对象。
美国投资者对中国企业的运营状况了解和理解有限，导致对中国公司股票的估值经常出现严重偏差（
有高估也有低估），这就给更了解公司运营情况的中国投资者提供了最好的机会。
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如果你知道这是家好公司，而美国人还不知道，你可以买入；如果你知道这是家坏公司，而美国人还
不知道，你可以卖空。
    作为国内首家美股投资专业网站，i美股利用自己接近中国上市公司，接近中国市场的天然优势，对
中国在美国上市的公司进行持续的投资研究。
这里结集出版的，是2010年赴美IPO上市的中国公司的深入研究报告，通过这些报告，我们希望可以
帮助投资者对2010年中国赴美上市公司有一个整体的了解。
    2010年，中国公司赴美上市再掀高潮，年内共有41家公司成功上市，而且现在看来高潮未断，2叭1
年上半年估计至少还有20多家公司上市。
这应该是有史以来最大的一拨儿赴美上市潮。
与当年新浪、网易在美国接踵上市时一样，上市的有公认的行业龙头，有名不见经传的传统行业小公
司，甚至有不少无厘头的“坏公司”。
但在泥沙俱下中，还是不难看出，上市公司的主流，抓住了当下产业创新的热点：电子商务、移动互
联网、社交网络。
如果赋予这些公司一个共同特点的话，那就是升级版的2.0，更有创新、更有活力的公司20，这显然区
别于新浪、网易这些上市多年略显疲态的1.O时代的中国概念股。
    这些中国概念股20里面，哪家是未来的百度？
哪家是未来的携程？
成功的公司往往很早就具备成功的气质，如果通过阅读这些报告，找到这些公司走向成功的蛛丝马迹
，那么，离你投资成功也就不远了。
    在接洽本书出版事宜之初，很多人士劝我，最好出版一本介绍美股投资技巧的书。
我认为，那样的书已经有了，不劳我们再出一本。
而研究公司，始终是投资者最基本的功课，也是i美股的基础业务。
发掘最优秀的中国公司，则是i美股的职责和使命。
    接下来我们会出版更多关于中国公司的研究报告，希望我们的投资报告和我们的网站一样，受到投
资者的欢迎。
    在此感谢亨通堂文化传播公司的精彩策划和专业编辑。
    方三文（美股创始人）
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内容概要

由雪球财经编著的《寻找最优中国公司（中国概念股2.0）》深度剖析了2010年以来赴美国上市的大批
中国优秀公司的内在价值，从组织结构、行业特点、营收亮点等多方面做了透彻的解读，优酷网、当
当网、乡村基、汉庭、学大教育等炙手可热的公司成长密码皆收录其中。
通过这《寻找最优中国公司（中国概念股2.0）》，投资者不仅能获得上述公司发展历史、业务构成、
财务数据、竞争状况等方面的信息与分析。
更能与中国最优秀的一批公司零距离接触，把握在美上市的中国最优质公司的核心价值与买卖的最佳
时机。
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作者简介

雪球财经是一家奉行价值投资理念的互联网金融信息服务公司。
旗下拥有服务中国美股投资者的中文网站i美股和服务全球中国概念股投资者的英语网
站www.ichinastock.com。
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章节摘录

版权页：插图：经过一段时间的探索，汪静波认为诺亚应学习经纪人模式而非代理模式。
因为代理人的心态比较浮躁，对佣金的要求比较迫切，不能完全站在客户立场上思考问题。
而对于诺亚来说，站在客户立场上思考是非常重要的。
经纪人模式体现的是站在客户立场上去设计产品、提供金融服务的能力。
在此期间，美国资本市场经验也给汪静波带来启发。
原先美国的IFA（独立理财顾问）为双向收费，既向客户收取咨询费，同时向产品供应商收取佣金；
但最后都过渡到完全不向客户收费。
换句话说，IFA的着眼点是建立与客户的长期关系，当产品足够多、费率差不多的情况下，IFA不会为
了蝇头小利而损害客户利益，因为如果损害客户利益，最终损害的只会是IFA自己的利益。
基于以上探索与思考，诺亚建立“行动组”团队模式。
简单地说，“行动组”团队由4人组成，以整个团队的方式去营销和服务客户。
其中每个团队有一个负责人，每个团队也都有自我定位，设定目标客户群，例如有的团队就是与明星
及其经纪人打交道，有的专门做房地产业，从而实现了专业化分工。
其中仅上海分公司就有十几个行动组。
2.“邻家女孩”式管理文化1）理财师的定位：“邻家女孩”式服务赢得信任典型的私人理财公司的客
户（诺亚的标准是流动资产至少在300万元以上）多是生意人或企业高管，这群人普遍特征是“老练精
明、戒备心很强，不容易信任别人”。
对于如何取信这样的客户，大多数理财机构认为，主要看理财师个人能力与专业。
而汪静波却反其道而行之，她认为诺亚员工应该看起来朴实，富有亲切感，“像邻家女孩”。
汪静波在选聘员工时，非常注意筛选具有同类气质的人，这样努力的结果就是，诺亚建立起了一支气
质相近、具有共同文化价值观、能够取得客户信任的团队。
不过，“邻家女孩”只是比较容易和客户建立信任关系，但要想真正打动客户，还需要能够给予客户
真正有用的理财建议。
2）多渠道理财服务，做金融界的携程在诺亚，理财师并不是直接向客户提供理财意见并跟踪操作的
全能型理财师，而更像是一个定期拜访的调研员，主要作用是“调查与简单的理财咨询”，包括客户
的日常信息沟通、了解客户的需求、定期对客户的资产状况进行调查（许多调查最后会形成规范的表
格文档并反馈到公司）以及公司产品推介等。
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编辑推荐

《寻找最优中国公司:中国概念股2.0》：透视赴美上市公司的黄金内幕，未来十年中国最赚钱的公司一
网打尽。
最够含金量的分析，最深度透彻的解读，了解中国最顶级公司，坚决不容错过的一本书。
 助您找到最能赚钱的公司，让您的投资有的放矢，绝不落空。
由雪球财经编著的《寻找最优中国公司（中国概念股2.0）》共五章节，主要内容为TMT行业（科技、
媒体、通讯），消费品与消费服务行业，教育行业，其他行业，投资美股必读。
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