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前言

本书产生的背景“商场如战场”，在这个经济商业时代，严酷的商业现实带动了所有企业的思考。
虽然时代不断地变迁，科技不断地进步，商战也变得越来越紧张激烈，但是永远不变的是人性，商战
就是一场人性的交战。
大家都忙于在现实中游走，想从身边找寻到启迪灵感的商机。
其实，我们或许应该回首一下过去。
过去的经验就是现实的翻版，我们会从中找到相应的启示。
一句老话谓日“以史为镜可以知兴替”，从充斥着纷争喧闹的历史中，从那些国与国之间、人与人之
间的明争暗斗中，总是能够反映诸多道理。
历史常会惊人地相似，在这些相似的史情中，更蕴涵着某些不变的规律和启示。
如何阅读本书本书将春秋的背景融人现代商业环境中去思考，虽然未必忠于史实，但却能够更加生动
有趣地诠释一些枯燥的道理。
那些让人耳熟能详的人物能够带来亲切感，也更容易产生共鸣。
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内容概要

职场如同战场，在表面的平静之下却充满着危机。
虽然时光流转，沧海桑田不断变迁，但是职场之间的生存斗争一直持续了千年。
在这千年中，谁主宰了沉浮，谁又是赢家，本书将给出跨越千年的答案。
本书按历史进展顺序来展开故事，讲解了从个人发展逐渐到企业整体发展，之后到整个商业环境的变
迁中职场里各种角色的成长与交锋；通过演绎加工历史人物和事件的方式使这些职场原则能够生动、
浅显地展现在读者面前。
希望本书能够让读者在轻松愉悦的阅读环境下获得人生和工作的启发，从而慢慢地在现实中改变、提
升自己。
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作者简介

鞠佳，毕业于华东交通大学经济学专业。
2006-2007年在苏州APP金光集团(亚洲最大的纸业集团，从一个业务员做起，在三个月试用期内创造了
“超过指定业绩4倍”的神话，轰动全公司，由此升为销售主任。
2007-2008年南下深圳与大学同学创业，从事手机电子产品的国际贸易。
作者将其创业中的经验和体会融入到本书之中，其题材构思独特，文笔流畅，寓深刻的道理于有趣的
故事之中。
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书籍目录

第一章 如何经营你自己——你自己才是一切的根本   　在吴国公司的讲座上，营销战略大师孙武发现
，刚刚大学毕业的伍子胥很有潜质，便很快给予他一个销售锻炼的平台。
孙武拍拍伍子胥的肩膀说：“小伙子，记住，在这个日新月异的时代，不要先纠结于如何确定目标，
而要先行动起来，在动态过程中不断调整方向，逐步接近期望值。
丢掉幻想，准备战斗！
” 　一 开始射击：孙武教你如何走出人生第一步   　二 营销兵法：销售时代的来临   　三 潜在需求：
把冰卖给爱斯基摩人   　四 伍子胥秘诀：要卖出产品，先推销自己   　五 谈判策略：一个橙子的利益
最大化   　六 裁员问题：企业运作的瓶颈   　七 范蠡妙计：“围魏救赵”的价格战   第二章 做好你的
人生规划——如何进行职业抉择   　范蠡初露锋芒，想与同学文种一起有番大作为。
可是很快，他就面临一个机会博弈的问题：是去吴国公司，还是去越国公司？
吴国规模庞大，名声很大，但已经定型，又有孙武、伍子胥等优秀人士；越国尚处于创业阶段，根基
不厚，但同心同德，未来很有发展的大空间⋯⋯经过深思熟虑，对形势的判断，范蠡终于做出了人生
一次重要抉择，他在心里暗暗对自己说：“这是一次大风险与大收益并存的人生赌注”。
 　一 钓鱼和吃鱼：积蓄力量PK超前透支   　二 狮子与鬣狗：楚、越两国的合作破裂   　三 “需求层次
”理论：范蠡和文种的人生观   　四 “橄榄球”定律：发挥比较优势以达到整体利益最优   　五 资源
重组：伍子胥治理楚国公司   　六 连环销售：越国夺取中、低端市场   　七 夫差PK勾践：蚕食策略的
巧妙应用   第三章 直面人生的低谷——勾践的卧薪尝胆传奇   　勾践的民营公司终究敌不过吴氏集团
，在销售大战中彻底被击败。
眼睁睁看着自己一手创立的工厂毁于一旦，勾践的人生也跌落到最低谷，他陷于消沉、沮丧、绝望中
无法自拔。
此时唯有范蠡支持他：“勇敢站起来，你还年轻，有的是时间和机会！
潜龙勿用，是上天考验你隐忍力和恒心的时刻了。
相信自己，我们一定可以峰回路转！
” 　一 激励心态：牛仔大王的成功故事   　二 成功定义：范蠡的目标细分法则   　三 抓住重心：麻痹
吴王夫差的意志   　四 蝴蝶效应：每天进步一点   　五 压力曲线：做好你的情绪管理   　六 离间计：
范蠡设计挑拨吴国关系   　七 苦肉计：勾践成功离开吴国   第四章 越国公司的瓶颈突破——中、小企
业如何做大、做强  　越国公司东山再起，这一次充分吸取教训，稳步发展，招揽人才。
文种主管生产：“我们应该从发展‘山寨产品’做起，低成本经营。
”干将、莫邪主管技术：“只有注重细节，顾客才会对产品青睐。
”西施主管售后服务：“维护好一个老客户，远胜于开发三个新客户。
”孔子也前来助阵：“最终，所有资源整合在一起，要打造出文化品牌的效应。
” 　一 “山寨”产品：换一种思维改变营销策略   　二 细节成功：干将、莫邪对质量的关注   　三 说
服勾践：边际成本与收益的生产关系   　四 重金求千里马：细微之处发现人才   　五 营销模式：西施
的“直销”创新策略   　六 售后服务：维护老客户是根本之道   　七 品牌战略：孔子的文化力量   第五
章 经济危机下的吴越争雄——激烈的商业大战始末   　子贡凭三寸不烂之舌，挑动五国间战争，天下
大乱。
机会来了，勾践的复仇之心燃起，在房地产市场上对吴国暗下黑手，一时间，泡沫次贷危机涌现，人
心惶惶。
吴王夫差被打得措手不及，招架不住，山雨欲来风满楼。
勾践冷笑道：“十年卧薪尝胆，今天我要雪耻！
”范蠡叹气道：“商业经济应该是双赢，而不是双输。
唉，兴，百姓苦，亡，百姓苦，我该隐退了⋯⋯” 　一 笑里藏刀：范蠡用计赚伯嚭   　二 炒热房地产
：勾践埋下的一招杀手锏   　三 外交政策：子贡的三寸不烂之舌   　四 双输还是双赢：勾践燃起复仇
之心   　五 危机四伏：越国占领吴国大片市场   　六 吴国破产：“次贷危机”房地产泡沫崩溃   　七 
鸟尽弓藏，兔死狗烹：勾践对文种的猜忌
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章节摘录

插图：第一章 如何经营你自己——你自己才是一切的根本一 开始射击：孙武教你如何走出人生第一
步这是在吴国公司的总部：姑苏城。
新的一年刚刚开始，姑苏城里全部装饰一新，喜气洋洋。
吴国公司的员工们，上至公司总经理——吴王夫差，下至公司的销售员、业务代表，他们的脸上都洋
溢着灿烂的笑容，为的是迎接新年到来的二位贵客——享誉天下的战略营销大师、《孙子兵法》的作
者孙武!“啧啧，真不得了，听说这个孙武年轻时就写了这部兵法，出神人化。
商场如战场，他在商场可谓是百战百胜!”一个刚刚大学毕业进公司不久的员工，在讲述他听来的传说
。
“是吗?这么厉害的人呀。
听说他早年就读于齐国的MBA硕士，后来自己下海，白手起家，十年时间里达到事业巅峰，现在可谓
功成身退，被我们老板聘请来，传播他的战略营销理念。
”另一个员工接着说：吴氏公司里议论纷纷，上百名员工聚集在姑苏城的大会堂里，其中的许多员工
都是刚刚大学毕业，通过校园招聘进来的。
因为他们初入职场，就有机会与大师见面，所以一个个都兴奋不已，充满期待。
终于，在众人的翘首期盼中，孙武出现了!那是一个衣着简约、但目光炯炯有神、充满自信的中年人，
他从容不迫地走上台，面对着上百人的吴国公司员工，显得气宇非凡。
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编辑推荐

《麻辣春秋》借春秋时的诸多著名历史人物，讲述了一个现代职场商战的故事：吴国公司聘请了营销
大师孙武，打造销售团队，迅猛成长，咄咄逼人；南方的老牌集团楚国公司，凭借其历史背景、资源
优势稳坐半壁江山。
吴、楚两家公司面临着一场市场生死争夺战，同时，另外一家规模不大的民营企业一一越国公司，犹
如一匹闯入市场的“黑马”，伺机而动。
商场如战场，危机四伏，螳螂捕蝉，黄雀在后，一场场市场争夺战开始上演，营销大师、销售精英、
职业经理人、产品工程师们都纷纷登场⋯⋯精彩绝伦的商战兵法，生动真实的职场传奇。
解读企业的兴衰沉浮，揭秘强者的生存逻辑。
如何坦然面对失败，勾践给你精妙解答。
如何实现完美营销，范蠡给你三个绝招。
精彩绝伦的商战兵法，生动真实的职场传奇，解读企业的兴衰沉浮，揭秘强者的生存逻辑。
书中经典论述推销：最高境界在于推销“自己”，而不仅在于产品本身理念：成功=意愿+方法+执行
，三者缺一不可。
谈判：隐含的前提是双方都有足量利益可言。
资源：不是多多益善，重要的在于整合。
整体最优：做最重要的事，放弃细枝末节。
企业核心：人。
关注你的员工，他们才会关注你的生意。
品牌：任何有形的物质最终都需要无形的价值展现。
售后：维护好一个老客户，胜过挖掘三个新客户。
危机：危险+机遇。
事物的利弊在于你的角度。
山寨：中小企业的一种创新发展方式。
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