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内容概要

　　《全国高职高专卫生部“十二五”规划教材：眼镜营销实务（供眼视光技术专业用）》从基础理
论、基本知识、基本技能三个方面入手；充分体现思想性、科学性、先进性、启发性、适用性。
内容以“必需、够用”为度。
体现眼视光技术专业的特色和人才培养模式的需求；与国家职业资格标准保持一致；贯彻“以岗定学
”，紧扣高职高专教育培养目标的要求。
编写思路和结构遵循“老师好教，学生好学”的原则。
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