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内容概要

　　招商引资是经济发展的重中之重，是由经济工作发展规律所决定的。
一个企业的发展，通常经历企业酝酿、企业设立和经营发展三个阶段。
在市场经济条件下，不断有企业进入市场，也不断有企业从市场出局，狭义的招商引资，仅指企业的
酝酿阶段，或延伸到企业的设立阶段。
而广义的招商引资，则覆盖着企业发展的全过程。
因此，无论是发达地区，还是发展中地区，只要市场存在，就永远有企业存在，就永远有招商引资的
工作需求。
而且，企业的发展，生产力的要素总是流向能实现其最大利润的所在地。
现今，地区与地区之间，资本、人力资源、原材料等生产力要素各不相同，在招商引资中，各地完全
可以充分发挥自己的优势，如土地资源、人力资源和原材料优势等，吸引外来资本，做大做强企业，
将资源优势转化为经济效益。
招商引资投入力度的最大化，带来的必然是经济发展的直接经济效益的最大化，也必将不断推动本地
区经济的可持续发展。
本书简洁、直观，具有很强的可操作性、实用性和可读性，是招商管理必备的工作手册。
　　　本书旨在解决招商管理执行和工作细节问题，系统、详细地介绍了招商管理的各项工作，分别
从工作目标、工作事项描述、工作细节三个层面展开，提供了一整套科学、实用的工作标准，包括制
度模板、工具表单和工作流程，简洁、直观，具有很强的可操作性、实用性和可读性，是招商管理必
备的工作手册。
　　实务、工作模板、工具表单、工作流程的系统整合是本书的四大特点，也是其核心竞争力。
　　本书适合企业及政府招商管理从业人员、中高层管理人员、咨询企业及培训企业人员使用。
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