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前言

　　“理财”一词，最早见诸20世纪90年代初期的报端。
随着近年来经济的高速增长，很多人还来不及了解到底发生了什么，就不得不面对财富的巨大差异了
。
随着我国股票债券市场不断扩容，商业银行、零售业务日趋丰富和市民总体收入逐年上升，“理财”
概念在每个家庭中逐渐走俏起来。
　　家庭理财就是管理自己的财富，进而提高财富效能的经济活动。
理财也就是对资本金和负债资产的科学合理的运作。
通俗地说，理财就是赚钱、省钱、花钱之道。
理财其实就是打理钱财。
　　理财不仅仅是开源节流，增值保值，更应该是一种生活态度与思维方式。
常言道：“吃不穷，穿不穷，算计不到就受穷。
”这里蕴涵着基本的理财观念。
有这样一个故事：　　有个人很穷，一个富人可怜他，想帮他致富。
富人送给他一头牛，嘱咐他好好开荒，春天撒下种子，秋天就可以脱离贫穷。
穷人满怀希望地开始奋斗。
可是没过几天，牛要吃草，人要吃饭，日子比过去还难。
于是他想，不如把牛卖了，买几只羊，先杀一只吃，剩下的可以生小羊，小羊长大后可以卖更多的钱
。
　　穷人的计划如愿以偿。
只是吃了一只羊之后，小羊迟迟没有生下来，日子又艰难了，他忍不住又吃了一只。
穷人想，这样下去不行，不如把羊卖了买些鸡，鸡生蛋的速度要快些，日子立刻能好转。
　　穷人的计划又如愿以偿，但是日子并没有改变。
艰难时，他又忍不住杀鸡，终于杀到只剩一只鸡时，穷人的理想彻底崩溃。
他心想，致富是无望了，不如把鸡卖了，打壶酒，一醉解千愁。
　　春天来了，富人兴致勃勃送来种子，发现穷人醉卧在地上，依然一贫如洗。
富人转身走了，穷人继续贫穷。
　　很多穷人都有过梦想，甚至有过机遇，有过行动，但最终没能坚持到底。
这就是没有“算计”到如何才能让财富升值。
　　在中国，多年来，储蓄作为一种传统的理财方式，早已根深蒂固于人们的思想观念之中。
大多数居民目前仍然将储蓄作为理财的首选。
但是，随着家庭收入和财富的增长以及市场的各种不确定性越来越大并且越来越影响到家庭的各个方
面，家庭理财越来越受重视。
而且，人人都知道，在现代社会里要维持一个家庭并不容易，尤其是能使一个家庭过上好日子更不容
易。
因为过日子不可避免地要涉及必要的经济负担，一个家庭若没有起码的经济能力以负担家庭的各种需
求，家庭势必解体，家庭成员也无法在家庭内生存下去。
单一的储蓄理财已经不能满足一个家庭的需求了。
　　在《家庭理财傻瓜书》中，分别介绍了家庭理财的理念、家庭的开源节流、家庭理财工具等，共
分为九章，让您可以根据自己的年龄阶段、家庭经济情况、家庭成员结构等方面综合地制定适合自己
家庭的理财方案。
书中更精选了多个家庭理财实例，让您结合日常生活，轻松掌握科学理财的方法和技巧。
　　本书是一本简单易学的家庭理财指南，不去讲解高深的理论知识，而是以贴近生活为主旨，让您
通过身边的事儿加深对理财的熟悉与了解。
只要您拥有这本《家庭理财傻瓜书》，成为家庭理财高手就不再是一个梦想。
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内容概要

九天科技编著的《家庭理财傻瓜书》以个人和家庭发展的不同阶段为线索，详细论述了易行、高效且
适合家庭理财的思路，以及适合家庭理财的方法和工具，同时还穿插了大量真实生动的案例，对一般
家庭来说具有很强的借鉴意义。
本书主要内容包括家庭理财的基本常识、家庭理财安全规划、家庭财富积累、家庭理财工具、家庭理
财热点及技巧、家庭综合理财实践等多方面。

《家庭理财傻瓜书》适合初步接触理财的读者，也适合已经开始理财，但想进一步提高理财能力，把
家庭财产合理分配并最大限度地规避投资风险的读者使用，同时可作为学习理财知识的入门参考资料
。
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章节摘录

　　这种新的购物模式最早流行于网民内部，因此又称为网上团购。
网上团购一般通过互联网渠道，将同一城市内具有相同购买意向的消费者团结起来，向厂商或一级供
应商直接大批量地订购，并能以优惠的批量价格获得产品或服务。
对于一些大宗商品，如房产或者汽车，如果消费者没有丰富的专业背景知识，孤军奋战，很难让经销
商把价格降下来。
2002年，北京76名网民联合组成的购房团与某小区开发商谈判并成功签约，不仅得到了价格优惠，还
签下了20余项补充条款。
如果是单独前去砍价，可能会碰一鼻子灰。
沈阳的一位刘先生想买一辆捷达，正好在北京认识一位经销商朋友。
朋友告诉他如果能组织10人以上购车，就可以有10%～15%的优惠。
刘先生迅速确定了自己的团购计划：第一步，在网络上广发帖子，征集若干同伴；第二步，众人碰头
或者电话联系商量谈判底线，推选谈判代表；第三步，约好时间到北京谈判提车。
一个多月的时间，刘先生已先后与7位确定买车的网友接上了头，等凑足了10个人，就集体去北京提车
。
　　随着这种消费模式的日益成熟，团购的对象也从大额商品如房屋、汽车和IT产品，衍生到价格水
分较多的家庭装修用品以及各种旅游、健身和装修服务等。
早期的团购多是网友白发组织的，一些没有经验的消费者还有顾虑。
现在有很多专门的网络团购公司，他们多以“XX团购网”为平台，汇集消费者的需求信息，然后牵头
组织团队与经销商谈判。
想参加团购的消费者只需要登录团购网站，注册自己的交易名称，提交自己想团购的商品信息，留下
联系电话。
经过网站方面确认后，就等待网站组织团队，一旦谈判好了，消费者就可以前去验货，签订协议，交
付钱款。
目前，网上团购集中在购房买车和装修服务等方面，其主要原因在于这些商品和服务具有价格昂贵、
降价空间大、消费者比较慎重等特点。
而团购凭借“实惠+维权”的群体优势为交易添加砝码，只要厂家或服务商降低l～2个百分点，就能足
以打动消费者参与到团购之中。
以购房为例，普通一套100多平方米的住宅价格往往在50万元以上，房产商只需给团购团体让利2%，
每个消费者就能节省上万元的资金。
而对于房产商来说，一次卖出去几十套甚至上百套住房，有利于资金快速回笼和周转，自然对团购是
青睐有加。
而且现在的网络团购公司基本上都设有顾问部，有专家进行谈判分析和法律维护，这样消费者的利益
也可以得到最大限度的保护。
　　虽然团购具有诸多益处，但是参加团购要注意这种情况：介绍人拿到了特殊优惠（眈其他人更多
的优惠或者回扣），这就形成了“托儿”。
“托儿”一般都是主动联系商家，直接问回扣率，合计之后就再次发起“团购”。
一般的“托儿”都是在自己“装修”完后就停止活动了。
但是一般获利大的“托儿”并不停止活动，而是一年四季自己家都在“装修”，而且一直需要“团购
”，只当“召集人”。
这些“托儿”一般手上都已经有一大堆的商家资料和回扣率情报，东家打不成就打西家。
　　⋯⋯
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