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前言

　　随着我国对外开放的不断深入，对外经济与贸易取得了举世瞩目的成绩，特别是加入WTO后，我
国的货物贸易、服务贸易、知识产权贸易日益增加和扩大，对外依存度提升，外汇储备充盈，与此相
适应的是对国际贸易实务中进出口业务人员的需求量日趋旺盛。
同时，国际经济与贸易的一体化、全球化、信息化、电子化的发展，对国际贸易实务中进出口业务及
其代理人员的要求日益提高。
因此，全面提高进出口及其代理业务人员的经营理念、业务水平与操作技能，以适应国际经济与贸易
发展的需要，显得尤为重要。
为此我们编写了《进出口代理》一书。
本书分为两篇：上篇进出口业务，它以商品为对象，以合同为中心，着重介绍了商品的品名、品质、
数量、包装；价格术语及商品价格；货物运输及运输保险；货款的支付；商品检验、索赔、不可抗力
和仲裁；交易磋商及合同的签订及履行；贸易方式等。
下篇进出口代理，以代理为对象，以代理实务为中心，着重介绍了进出口代理及其业务流程；进口代
理业务和出口代理业务及其相关问题；进出口代理方式；国外代理制的发展与现状；主要欧美国家与
亚洲国家或地区代理制的特点等。
该书注重理论与实际的结合，深入浅出，运用案例和实际经验探讨了我国进出口代理过程中的若干现
实问题，对于指导我国进出口业务及进出口代理的运作有一定的参考价值。
进出口业务及进出口代理是多学科知识、理论、实务的有机结合。
为了便于读者掌握进出口代理的理论与实务及对策和最新发展动态，本书具有如下特点。
第一，注重理论基础。
结合进出口代理和国际贸易实务的业务需要，精选并介绍了进出口业务和国际贸易实务的业务知识及
必备的对外贸易基础理论知识，为进出口代理和国际贸易实务的业务夯实理论基础。
第二，注重实际操作。
结合进出口代理和国际贸易实务的业务需要，试图通过进出口代理和国际贸易实务的业务环节训练使
参与者切身体会进出口代理和国际贸易实务各个环节的关键所在、涉及的当事人、各个程序的逻辑关
系，系统地掌握进出口代理和国际贸易实务的全过程。
第三，注重对策研究。
结合进出口代理和国际贸易实务的业务需要，基于国际贸易与进出口代理的实际经验的总结对进出口
代理和国际贸易实务中常见的问题和风险以及国际贸易的新变化带来的困难的应对对策和实践中的技
巧等进行了详细的介绍与评价，能够迅速提高进出口代理和国际贸易实务业务人员的应对能力与技能
。
第四，注重案例分析。
结合进出口代理和国际贸易实务的业务需要，对进出口代理和国际贸易实务业务流程的相关环节。
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内容概要

进出口代理在国际贸易业务中占有重要地位，是中国加入WT0后货物贸易、服务贸易、知识产权贸易
的重要形式和国际惯例。
进出口代理是从事国际贸易业务人员急需的专业用书。
本书理论严谨、内容丰富，注重理论基础、实际操作、对策研究、案例分析和最新动态，运用案例和
实际经验探讨了进出口业务及其代理的若干现实问题并提出相应的对策方案，能够迅速提高进出口代
理和国际贸易从业人员的应对能力与技能。
本书可用作高校相关专业的教材与研究参考，也可作为进出口代理和国际贸易从业人员的学习用书。
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章节摘录

　　上篇　进出口业务　　第一章　商品的品名、品质、数量和包装　　商品的品名、品质、数量和
包装是买卖双方进行交易时首先要考虑和洽商的问题。
因为交易的所有商品都有品名，表现为一定的品质，离不开一定的数量，而大多数商品都需要根据客
户的要求来进行不同的包装。
这几点都是国际贸易当事人双方首先需要商定的交易条件，是交易磋商的前提和先决条件。
因此，只有明确商品的品名、品质、数量和包装这些主要交易条件，并在合同中具体订明，才能保证
交易的顺利进行。
　　第一节　商品的品名　　一、商品的品名　　商品的品名即商品的名称，是指能使某种商品区别
于其他商品的一种称呼或概念（如彩色电视机、石油、钉子）。
商品的名称在一定程度土体现商品的自然属性、用途以及主要的性能特征。
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