
第一图书网, tushu007.com
<<经销商需思考的46个问题>>

图书基本信息

书名：<<经销商需思考的46个问题>>

13位ISBN编号：9787113078478

10位ISBN编号：7113078478

出版时间：2007-4

出版时间：中国铁道

作者：潘文富

页数：162

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<经销商需思考的46个问题>>

内容概要

经销商是老板，但不是老总。
经销商的公司不是简单的个体户，也算不上真正意义上的企业，而是介于两者之间，有着自己独特的
思考方式、价值观念和行为模式。
在市场经济变革日益深化、同业竞争日趋激烈的今天，经销商该如何来应对自身的生存、管理和发展
瓶颈？
    本书以作者自身的经销商从业经历为背景，从经销商的角度出发，详细阐释了经销商在经营管理中
经常遇到和可能遇到的最为关键的46个问题，深入剖析问题根源所在，并提炼出具体的解决方案和步
骤，堪称经销商不可或缺的成长手册。
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潘文富，森潘纺织品贸易（上海）有限公司总经理；上海森潘企业管理咨询有限公司总经理、《经销
商经管技术交流》杂志主编、中国经销商研究发展中心（DDRC）研究员、国资委商业技能鉴定中心
《经销商管理师》职业标准教材起草人。

　　1994年接手家族生意，以私营经销商业主身份进入消费品经销行业；1998年起进入生产企业，专
业从事经销商的管理及培训工作；同年开始建立经销商内部管理及厂商关系等方面的研究课题；2004
年起，开设咨询公司，专业从事经销商/卖场事务咨询。
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