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前言

　　前言　　2009年北京地坛庙会拍卖会上，谷某一掷37万元拿下两个摊位8天的使用权，而谷
某&mdash;&mdash;一个卖羊肉串的小贩，将通过一支支烤串，收回这笔投资，并且获得利润。
　　卖肉串的小贩为什么成为标王？
他是不是一时冲动，花这么多钱赔本赚吆喝？
不是的，商人无利不起早。
烤肉串不仅能赚钱，还能赚大钱。
　　本书主人公&mdash;&mdash;常有钱，也正是这样想的。
他在好朋友景会计的帮助下，以标王为榜样，收集信息、做出决策，生意越做越大。
　　生意的红火来源于会计知识的掌握和在经营决策中的运用。
　　卖肉串看似小生意，但麻雀虽小，五脏俱全，不管生意是大还是小，会计信息的来源是一致的，
经营决策的道理是相通的，当然，财务报表的编制也是一贯的。
　　本书通过讲述一个卖肉串的小贩经营过程中遇到的一系列问题，形象生动地说明了会计信息如何
为经济决策服务，经济行为如何反映到财务报表上，以及财务报表的基本结构和主要科目。
　　全书总体上分为两大部分，第一大部分着重介绍如何利用会计信息进行经济决策，包括成本性态
的分类，如何为产品进行定价，盈亏平衡点的确定，敏感性分析，存货的流转假设，事件营销等；第
二大部分着重介绍第一大部分中的经济活动如何反映到财务报表上，各种财务报表之间的联系与区别
，以及财务报表主要科目的含义。
　　介绍这些知识时，当然不是拿着教鞭在黑板上一板一眼地讲，而是通过一些比喻或类比形象地展
示给大家看。
比如，敏感性分析的杠杆图、成本流转假设的摇瓶子图、收入确认的过五关、组织结构的三把手，等
等。
相信大家能够在会心一笑的同时，掌握会计知识的核心内容。
　　会计系统本身有很多专业名词，为了方便大家理解，在整个故事情节的设置上，本书采用了循序
渐进的原则，后一个概念以前一个为基础，给大家搭好了一个一个的台阶，避免了一下子跳跃好几个
台阶的情况，只要顺着台阶走，一步一个脚印，就可以到达熟谙会计基础知识的层次。
　　本书在讲述书中主人公的故事时，还时不时地把现实中这则新闻报道的后续情况穿插进来，虚构
的故事与现实中真实的新闻报道互相结合，通过景会计的解释，理解卖肉串的小贩成为标王的原因。
　　虽然经营决策如魔术般纷繁变化，但背后的道理却是不变的。
在看到常有钱一步步成长时，你也可以欣赏到一些小魔术，以及魔术背后的道理所揭示的会计原理。
　　除了魔术，还有魔法，急急如律令，般若波罗蜜，书中魔棒原则组成的打油诗，将带你更快捷地
理解会计概念。
　　让我们跟着故事的主人公常有钱和景会计，开始一段有趣的会计之旅吧。
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内容概要

《卖肉串的小贩为什么成标王:赚钱先懂会计学》通过一个烤羊肉串店铺经营过程中，需要什么样的会
计信息、如何进行经济决策、最终这些经济行为如何反映到财务报表上等一系列问题的讲述，形象生
动地说明了会计信息如何为经济决策服务，经济行为如何反映到财务报表上，以及财务报表的基本结
构和主要科目。

这本会计入门书很有意思。
肉串小贩常有钱在好朋友景会计的帮助下，边学会计知识边应用，正确核算成本，恰当定价，有惊无
险地化解了经营管理过程中遇到的难题。
会计报表显示，他这一年的肉串生意还不赖，赚了不少钱。

赶快翻开，基本会计知识：变动和固定成本、盈亏平衡点、存货流转假设、固定资产折旧、本量利分
析、资产负债表、利润表、现金流量表以及三大会计报表之间的关系等，一口气读完。
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作者简介

财罡（笔名），注册会计师，历任某四大会计公司审计师、审计经理，对会计和财务知识有着很高的
造诣。
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章节摘录

版权页：插图：2.3跟着需求来定价“这种方法叫做需求导向定价法，也就是说，它是根据顾客的需求
来定价的。
比如说，一个顾客走到你的店铺前，闻着扑鼻的香味，看着硕大的肉串，禁不住流出口水，然后跑过
来跟你说，快把肉串卖给我吧，我愿意为它付3元钱。
这3元钱就是由于顾客的需求而愿意支付的价格，如果你因此而定价3元钱，那这就是需求导向的定价
。
”景会计比比划划地介绍起来。
“听起来好像很简单，”常有钱想了想，“但是在操作中有困难，我怎么知道别人愿意付多少钱呢？
如果说顾客真觉得很值，愿意付3元，但毫无疑问，人家不会主动跟我说，3元钱卖给我吧，我愿意花3
元钱，你定价2元钱太便宜了，我多付你1元钱。
”景会计禁不住乐起来，“你说得对，顾客一般不会主动提高买价的，谁都愿意少花钱多买东西。
但这并不是说顾客的需求是无法了解的，你可以多跟顾客聊一聊嘛，特别是老顾客，经常过来吃的固
定顾客，跟他们聊聊肉串味道怎么样，值不值这个价钱，如果顾客说，你家的肉串比另一条街的老张
家的香多了，多花点儿钱我也愿意来你这儿吃，那你就掌握了关于价格的很重要的信息，这就叫做调
查研究。
”
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编辑推荐

《卖肉串的小贩为什么成标王:赚钱先懂会计学》：看起来不起眼的肉串，是如何造出标王的？
《卖肉串的小贩为什么成标王:赚钱先懂会计学》为您——解开迷惑。
基本会计知识：变动和固定成本、盈亏平衡点、存货流转假设、固定资产折旧、本量利分析、资产负
债表、利润表、现金流量表以及三大会计报表之间的关系等，一口气读完。
赚钱或是好工作，都要先学点会计学！
第1章 万事开头难，开销理不乱（变动成本、固定成本、折旧）第2章 价格很关键，要卖多少钱（产品
定价方法）第3章 销量预测难，不准怎么办（敏感性分析、盈亏平衡点）第4章 两个月修炼，成果怎么
算（利润的计算、现金变动的计算）第5章 进价变啊变，羊肉咋流转（发出存货的计价方法）第6章 扩
张不间断，方面考虑全（现金的用途）第7章 酒自深巷端，业务要拓展（广告效果评估、事件营销）
第8章 展示经营业绩的利润表第9章 展示财务状况的资产负债表第10章 展示现金变动的现金流量表第11
章 三大主表的回顾
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