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内容概要

　　《营销渠道管理制度范本（营销渠道业务管理全方案）》从现实管理需要出发，对渠道管理所需
要的信息、促销、人员、账款、客户、服务等管理制度进行了讲述。
同时，配以大量的制度范例，说明了营销渠道管理制度的编排思路与运用技巧。
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