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内容概要

　　《高等学校国际经济与贸易专业系列教材：国际贸易实务》力争将国际贸易实践中的新动态、新
变化体现出来。
并且每章开头都有案例导入，中间穿插案例分析，章末设有案例讨论。
通过这些与内容相关的案例，提高读者对每章知识点的理解，从而提高处理实际问题的能力。
在内容的编排上，以进出口业务的流程为主线，各环节的单证格式尽量真实。
对操作性比较强的内容安排了实验教学环节，模拟国际货物贸易的具体过程讲解，便于读者掌握国际
货物贸易的操作方法和步骤。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<高等学校国际经济与贸易专业系列教�>>

书籍目录

第1章 国际贸易术语与惯例教学目标案例导入第一节 国际贸易适用的法律与惯例第二节 国际贸易术语
本章小结关键术语复习思考题案例讨论第2章 国际贸易操作的基本流程教学目标案例导入第一节 国际
贸易操作中的主要关系人第二节 国际贸易操作基本流程概述本章小结关键术语复习思考题案例讨论
第3章 国际贸易前的准备工作教学目标案例导入第一节 办理相关手续第二节 出口贸易前的准备第三节 
进口贸易前的准备本章小结关键术语复习思考题案例讨论第4章 国际商务谈判教学目标案例导入第一
节 国际商务谈判的概念第二节 国际商务谈判前的准备第三节 国际商务谈判的主要形式及策略第四节 
国际商务谈判的主要原则第五节 国际商务谈判的礼仪本章小结关键术语复习思考题案例讨论第5章 国
际货物贸易合同的订立教学目标案例导入第一节 国际货物贸易合同的订立步骤第二节 国际货物贸易
合同的含义与特点第三节 国际货物贸易合同的形式与内容第四节 国际货物贸易合同的有效成立本章
小结关键术语复习思考题案例讨论第6章 商品描述教学目标案例导入第一节 商品的名称与品名条款第
二节 商品的品质与品质条款第三节 商品的数量与数量条款第四节 商品的包装与包装条款第五节 合同
中的商品描述操作本章小结关键术语复习思考题案例讨论第7章 进出口商品的价格教学目标案例导入
第一节 进出口商品成交价格的掌握第二节 计价货币和支付货币第三节 佣金和折扣第四节 出口报价与
出口还价核算第五节 进口成本核算第六节 合同中的价格条款本章小结关键术语复习思考题案例讨论
第8章 国际货物运输教学目标案例导入第一节 运输方式第二节 装运条款第三节 主要运输单据第四节 
国际货物运输费用的核算本章小结关键术语复习思考题案例讨论第9章 国际货物运输保险教学目标案
例导入第一节 国际货物运输保险的基本原则第二节 国际货物运输保险的承保范围第三节 我国海运货
物保险条款第四节 我国其他方式运输货物保险条款第五节 伦敦保险协会海洋运输货物保险条款第六
节 国际货物运输保险条款和国际货物运输保险实务本章小结关键术语复习思考题案例讨论第10章 国际
货款的收付教学目标案例导入第一节 支付工具第二节 汇付与托收支付方式第三节 信用证支付方式第
四节 其他国际货款支付方式第五节 支付方式的选择本章小结关键术语复习思考题案例讨论第11章 出
口许可与商品检验教学目标案例导入第一节 申领出口许可证第二节 进出口商品检验第三节 申请产地
证本章小结关键术语复习思考题案例讨论第12章 争议的预防与处理教学目标案例导入第一节 争议与索
赔第二节 不可抗力第三节 仲裁本章小结关键术语⋯⋯第13章 出口合同的履行第14章 进口合同的履行
第15章 违约及其法律救济方法第16章 国际贸易方式专业术语中英文索引参考文献教学资源索取单
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章节摘录

　　（二）进口贸易准备阶段的特定业务流程 　　进口交易前的准备工作除了选择目标市场、交易对
象和制定进口商品经营方案以外，还有对国家规定的特定商品申领进口许可证和填制、审核进口订货
卡片等工作。
 　　1.申领进口许可证 　　一国政府为了禁止、控制或统计某些进口商品的需要，规定只有从指定的
政府机关申办并领取进口许可证，商品才允许进口。
申领进口许可证是进口国对进口商采用的行政管理手续，要求进口商向有关行政管理机构呈交申请书
或其他文件，作为货物进口至海关边境的先决条件。
即进口商进口商品必须凭申请到的进口许可证进行，否则一律不予进口的贸易管理制度。
按照我国现行规定，进口业务在与国外洽商交易之前，应该事先办理一系列申报审批手续，许多进口
商品需要先向主管部门领得准许进口的批文之后，才能向对外经济贸易部门申领进口许可证。
对各类外贸企业来说，进口业务分为自营进口和代理进口两类。
在自营进口业务中，申领进口许可证的手续由外贸企业自办，外汇也由外贸企业自己负责解决；在代
理进口业务中，申领进口许可证的手续和所使用的的外汇，原则上都由委托单位负责。
具体办理进口业务的部门和人员，必须认真落实进口许可证件和外汇来源确无问题，才能着手办理进
口洽商订货业务。
 　　2.填制、审核进口订货卡片 　　按照我国现行办法，在办妥进口许可证和落实用汇来源之后，用
货部门（泛指各种申请进口的单位）应填写进口订货卡片，交给负责办理进口手续的外贸企业，作为
外贸企业对外订立合同和办理进口业务的依据。
进口订货卡片内容包括商品名称、质量规格、包装、数量、生产国别、估计单价和总金额、要求到货
时间、目的港或目的地等项目。
办理进口业务的部门收到订货卡片后，应根据平时积累的资料和当时的市场情况，对订货卡片的各项
内容进行认真审核，必要时可对商品的牌号、规格和进口国别、厂家等提出修改建议，但需经用货部
门同意才能变动。
 　　（三）出口贸易准备阶段的特定业务流程 　　出口贸易前的准备工作除了选择交易对象和制定
进口商品经营方案以外，主要做好选择目标市场、出口商品商标的国外注册、出口商品的广告宣传，
这对出口贸易起到非常重要的作用。
 　　1.选择目标市场 　　在出口交易磋商之前，必须从调查研究人手，通过各种途径广泛收集市场资
料，加强对国外市场、对方国家的外贸情况、经济发展水平、人口数量、气候条件、居民消费习惯、
产品市场供求状况、替代产品竞争情况、外汇管制状况、海关制度、供销状况、价格动态、政策法令
措施、贸易习惯和对我国的政治态度等方面情况的调查研究，以择优选择适当的目标市场和合理地确
定市场布局。
　　⋯⋯
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