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内容概要

　　《体育经纪人国家职业资格培训教材：体育经纪人（3级）》是根据国家职业资格证书制度相关
要求以及《体育经纪人国家职业标准》对体育经纪人（三级）的能力要求编写而成的。
全书共有五章，包括体育经纪业务调研、体育经纪业务权利获取、体育经纪业务谋划、体育经纪业务
实施、体育经纪业务总结。
每章穿插了较为丰富的案例、小知识、背景介绍、链接等辅助学习读物。
　　《体育经纪人国家职业资格培训教材：体育经纪人（3级）》可配合体育经纪人国家职业资格鉴
定使用，同时适合高等院校体育经济、体育产业等专业（方向）的研究生及本科生学习参考，也可用
于有关体育管理机构和体育经纪组织的培训与参考。
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书籍目录

第一章 体育经纪业务调研第一节 信息收集一、体育经纪信息收集的概念、作用与要求二、体育经纪
信息收集的方法第二节 信息整理一、体育经纪信息整理的含义与意义二、体育经纪信息分类的方法与
原则三、体育经纪信息整理的要求、程序和方法第三节 信息分析一、体育经纪信息的描述性统计二、
体育经纪信息分析报告第二章 体育经纪业务权利获取第一节 业务接洽一、体育经纪业务接洽的含义
与意义二、目标委托人和第三方的含义与范围三、目标委托人和第三方的联络第二节 业务谈判一、体
育经纪业务谈判的含义二、体育经纪业务谈判的原则三、体育经纪业务谈判的要素四、体育经纪业务
谈判的程序第三节 合同签订一、体育经纪业务合作意向书的内容与形式二、体育经纪业务合作意向书
的签订第三章 体育经纪业务谋划第一节 方案构想一、体育经纪业务活动计划的概念、类型和作用二
、体育经纪业务活动计划的目标三、体育经纪业务活动计划的制订依据四、体育经纪业务活动计划的
制订程序第二节 文案撰写一、体育经纪商务文案的内容与类型二、商务文案基本框架的设计第四章 
体育经纪业务实施第一节 公关协调一、体育公关的客体二、体育公关的手段三、体育公关的专题活动
第二节 市场推广一、体育经纪项目的市场价值二、体育经纪项目的形象设计三、体育经纪项目的宣传
媒介第三节 活动监控一、体育经纪业务实施过程监控的含义与作用二、体育经纪业务实施过程监控的
内容第五章 体育经纪业务总结第一节 资料归档一、体育经纪业务资料归档的含义与意义二、体育经
纪业务资料归档的内容三、体育经纪业务资料整理与归类方法第二节 客户管理一、客户类型二、客户
关系三、客户回访四、客户投诉五、客户沟推荐阅读书目或资料参考文献
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