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内容概要

本书是中等职业学校市场营销专业教育部职成司推荐教材配套用书。
本书是理实一体化教材，既着重对学生实际职业能力的培养，又为学生将来走上工作岗位后的自学、
继续学习打下一定的理论基础，使学生具备可持续发展能力。
    本书共分9个单元，每单元均分为理论奠基、实训提升两个部分。
本书主要内容包括：市场分析实训、销售活动实训、产品与品牌策略实训、定价策略实训、渠道管理
实训、促销策略实训、销售管理实训、网络营销实训和客户管理实训。
    本书可供中等职业学校市场营销专业的学生使用，也可供财经类专业学生选用，还可供从事营销工
作的在职人员参考使用。
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