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内容概要

由卓坚红等主编的《房地产销售策划》以房地产销售策划人员的工作过程为导向，根据房地产销售策
划工作所涉及的岗位任务和职业能力要求，结合房地产企业实际运作过程设置项目，并以项目为单元
组织内容。
本书以典型案例为载体，阐述了房地产项目分析、房地产价格策划、房地产促销组合策划、房地产广
告策划、各类房地产的销售策略等。

《房地产销售策划》既可作为大专院校房地产类专业教材，也可作为房地产企业岗位培训、函授教育
、资格考试用书，亦可供从事房地产销售策划的相关人员参考。
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编辑推荐

　　《房地产销售策划》在内容安排方面，以房地产销售策划工作过程为导向，按工作项目编写。
从项目分析开始，依次进行价格策划、促销策划、广告策划、针对性的销售策略，最终得到整合的销
售策划报告。
每个项目均有相对应的案例，这些案例针对性强，有较高的借鉴意义。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<房地产销售策划>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


