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前言

　　近来，与保险有关的报道在媒体上频频出现。
一家又一家的保险公司破产了，有人为了谋取巨额保险费而杀人，外国保险公司推出了构思奇妙的汽
车保险广告引起了人们的关注⋯⋯　　在这瞬息万变的背后，保险业的关停并转，老人看护保险制度
的创建，都在日益改变着日本的保险体制。
　　“保险”制度，与我们的日常生活密不可分，是可以与“股份公司”相媲美的人类智慧的杰作。
它包括财险、寿险、社会险等领域，而每个领域都各有内涵，必须依赖专家导引。
对于一般消费者而言，要理解保险全貌，并不是那么容易。
　　但是，无论保险如何繁杂，总是有几个共同的基本原理来指导的。
因此，本书将首先解说一些关于保险的基本问题，以求立本安末之效。
然后，本书将从消费者的角度来介绍各个领域的保险实务。
但请注意，本书不是关于如何加入保险的实务书，而只着意于介绍复杂的保险制度的全貌，做一本入
门书或事典而已。
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内容概要

本书为“图解现代个人理财顾问”系列之一。
    本书主要从消费者的角度来介绍各个领域的保险业务，侧重于介绍复杂的保险制度的全貌。
内容涉及保险的构成，保险公司的经营，寿险和财险的机制，以及自由化等相关问题，以此提供给读
者一个介入保险领域的阶梯。
    本书适合对经济金融，以及个人理财感兴趣的一般读者阅读，同时也可以作为相关专业大中专学生
的入门读物和参考书。
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作者简介

上山道生，1932年生于长野县。
1955年横滨国立大学经济学部毕业后，就业于安田火灾海上保险株式会社，先后于业务部、总部营业
部、纽约派驻组、国际部、总部营业部任职后退休。
此后，就任横滨国立大学经济学部及经营学部讲师。
现在中央大学商学部、来细来大学经营学部、流通经济大学经济学部、千叶经济大学等任讲师，讲授
《保险论》、《风险管理论》。
他还是财产保险事业综合研究所本科讲座讲师、保险学会会员。

    著作主要有《现代日本财险事业》（保险研究所）、《讲座日本财产保险公司》、《财产保险产业
的结构变化与未来》、《财产保险大变革》（以上为东洋经济新报社）、《保险的经济分析》、《保
险经济论》、《保险入门》（以上为中央经济社）、《财产保险市场论（讲义录）》（财产保险事业
综合研究所）等。
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章节摘录

　　第1章　透视“保险”　　2　现代保险之祖：　　■信息交换咖啡屋　　“伦敦劳埃德”是个在
媒体上出现频率较高的词，人们说它是“世界上最早的保险组织”、“提供人　　造卫星保险等新险
种的保险市场”。
　　原来，这个劳埃德就是由客户的代理中介人与保险人在特定场所进行保险交易的市场。
这里的客户就是法人、自然人以及做再保险业务的保险公司等。
　　劳埃德的起点就是咖啡屋。
咖啡最早在埃及，伊斯兰教徒问作为祈祷时的疲劳恢复剂而深受喜爱。
17世纪，咖啡传人伦敦，大量的咖啡屋如雨后春笋般出现，竞争也日益激烈。
当时，海上保险已从意大利传到伦敦，许多个人保险业者已开始接受保险业务。
海上保险业务需要有大量有关船舶、船员、航线、气象等方面的信息。
而提供这些信息的最佳地点就是爱德华·劳埃德的咖啡屋。
　　咖啡屋里备有笔、墨、纸，俨然是一个保险办公场所。
这就是今天的劳埃德保险公司的前身。
　　■从民间俱乐部到合作社　　劳埃德于1713年亡去，但他的咖啡屋并没有倒闭，而是由那些个人
保险业人士管理起来。
随着其在保险业内的发展，出入咖啡屋的人也受到了限制，咖啡屋变成了民间俱乐部。
　　此时，英国已成世界贸易霸主，海上保险业随之获得飞跃发展，劳埃德在1720年两家特许保险公
司设立之前一直垄断着海上保险。
1871年，劳埃德法颁布后，劳埃德被法人化，昔日民间俱乐部变为“劳埃德保险合作社”。
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编辑推荐

　　理财是个性的，个性的东西合适最好。
正如鞋子，大小各异、款式不同，只有最适合自己的那双穿上才会舒服。
理财亦是如此，产品不同，收益不同。
挑选适合自己的理财工具，将财富按适当比率合理分配，并对各理财工具进行主动的学习，才能实现
财富最大化的愿望。
　　《保险购买技巧》主要从消费者的角度来介绍各个领域的保险实务，侧重于介绍复杂的保险制度
的全貌。
内容涉及保险的构成，保险公司的经营，寿险和财险的机制，以及自由化等相关问题，以此提供给读
者一个介入保险领域的阶梯。
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